Eksport pytan: Programy Akceleracyjne - Poland Prize

Czy mozliwe jest zatozenie wskaznika ukonczenia akceleracji na
poziomie minimalnym tj. 30% tacznej liczby startupéw bioracych
udziat w tym etapie jednoczesnie zakitadajac w budzecie
projektu realizacje programu akceleracji (tj. udzielenie grantu
wynoszacego maksymalnie 250 tys. PLN) dla wiekszej liczby
startupow rozpoczynajacych program akceleracji?

W przypadku, gdy z ogdlnej liczby np. 30 akcelerowanych startupéw, oczekiwane rezultaty to 10
pilotazowych wdrozen, maksymalna zatozona we wniosku o dofinansowanie kwota tagczna
przydzielonego grantu powinna dotyczy¢ 10 startupdéw (2,5 min zt). Dla pozostatych 20 startupdw,
dla ktérych wnioskodawca zaktada zakohczenie akceleracji bez osiggniecia ostatniego kamienia
milowego, zaktadane granty nie moga przekraczac tacznej kwoty 2,75 min zt (tj. 20 startupéw x [250
tys. pIn - 250 tys. zt x 45%], gdzie 45% odpowiada minimalnej kwocie rozliczeniowej naleznej
startupowi za osiggniecie ostatniego kamienia milowego). Wymagany dokumentacjg konkursowg
zaktadany poziom 30% odnosi sie do minimalnego udziatu liczby startupéw akcelerowanych w
ramach sciezki/-ek branzowej/-ych w ogélnej liczbie startupdéw konhczacych akceleracje. Zatozenia
postawione w pytaniu nie wykluczajg sie zatem, jesli 30% odpowiada tak oczekiwanemu udziatowi
akceleracji branzowych, zakonczonych sukcesem, przy uwzglednieniu sukcesu akceleracji
pozostatych startupéw (spoza Sciezek branzowych).

Czy w ramach Zadania nr 1 Harmonogramu rzeczowo-
finansowego projektu mozna zatozy¢ inne koszty niezbedne do
realizacji projektu, lecz niezwiazane z personelem (np. koszty
zakupu wartosci niematerialnych / opracowanie portalu itd.)?

Zadanie nr 1 obejmuje dziatania finansowane wytgcznie poprzez wynagrodzenia personelu projektu.
Dziatanie zwigzane z opracowaniem portalu moze stanowi¢ zadanie finansowane w formie
wynagrodzen personelu (dopuszczalne zaangazowanie personelu na podstawie uméw cywilno-
prawnych oraz B2B). W ramach zadania nr 1 (Koszty operacyjne - wynagrodzenia) nie mozna
finansowac nabycia wartosci niematerialnych ani ponosi¢ wydatkéw innych, niz wynagrodzenia
personelu. Inny rodzaj wydatkéw operacyjnych akceleratora, pozwalajgcy sfinansowa¢ koszty inne,
niz wynagrodzenia personelu, to Koszty posrednie (do opisania w ramach Zadania nr 4). Koszty
posrednie, rozliczane stawkg ryczattowa, tj. niewymagajgce dokumentowania wydatkéw, wynoszg
15% kosztéw wynagrodzen personelu projektu (tj. Zadania nr 1).

Czy jest wymagany (jezeli tak, to jaka ma forme) audyt w
trakcie projektu? Audyt jest po kazdym etapie projektu, czy
tylko na koncu ? Jakie sa audytu i czy moze byc¢ zawarty w
finansowaniu projektu, jako koszt kwalifikowalny ?

Zgodnie z Umowg o dofinansowanie Beneficjent zobowigzany jest poddac sie kontroli oraz audytowi
w zakresie realizowanej Umowy oraz udostepni¢ na zadanie ww. instytucji wszelkg dokumentacje
zwigzang z Projektem oraz Umowa. Wnioskodawca nie zleca audytu/kontroli projektu i nie jest
zobowigzany uwzgledniaé jego kosztu w budzecie projektu. Kontrola lub audyt przeprowadzany jest
na zlecenie Instytucji Posredniczgcej, ktéra powiadamia o zdarzeniu zgodnie z zapisami Umowy.
Projekt moze podlegac kontroli na kazdym etapie jego realizacji, na zakoficzenie realizacji, a takze po
zakonhczeniu. Kontroli podlega petny zakres realizacji projektu, w tym poszczegdlne wydatki,
dziatania, a takze wybér wykonawcdédw zgodnie obowigzujgcymi przepisami. Akcelerator dysponujgcy
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odpowiednim doswiadczeniem oraz relacjami w sSrodowisku Startupowym, ma mozliwosé
proponowania konkretnych oséb do roli consierge (tutora) lub innej doradczej, okresli¢ mozliwe
kierunki rozwoju startupu, stwarza¢ warunki dla nawigzywania relacji z pomoca identyfikowanych
ekspertéw, réwniez na etapie Akceleracji.

W przypadku refundacji, jak wyglada jej forma? Czy musimy
separowac wktad wtasny w projekcie?

W przypadku rozliczenia wydatkéw w formie refundacji warunkiem wyptaty dofinansowania jest
zatwierdzenie przez Instytucje Posredniczacg poniesionych przez Beneficjenta wydatkéw
kwalifikowalnych wykazanych we wniosku o ptatnos¢ oraz pozytywne zweryfikowanie czesci
sprawozdawczej wniosku o ptatnos¢. Dofinansowanie w formie refundacji przekazywane jest na
wyodrebniony rachunek bankowy Beneficjenta wskazany przez niego w umowie o dofinansowanie.
Srodki przeznaczone na finansowanie wktadu wtasnego w projekcie powinny znajdowa¢ sie na
osobnym rachunku Beneficjenta i bezposrednio z niego ponoszone na ptatnosci za poszczegdlne
wydatki. Gwarantuje to przejrzystos¢ finansowania Projektu. Nie mozna np. przelewac ich na
rachunek stuzgcy do obstugi zaliczki. Beneficjent jest zobowigzany zagwarantowad wkiad wtasny w
celu sfinansowania projektu wydatkéw kwalifikowalnych nieobjetych w 100% dofinansowaniem (np.
koszty operacyjne, finansowane do 80% wydatkéw kwalifikowanych).

Jak wyglada forma finansowania. Czy jest to refundacja za
wykonane dziatania, za caty projekt, czy za kazdy startup? Czy
jest to w formie refundacji czy w formie ryczattu ?

Finansowanie projektu ze strony PARP odbywa sie w formie ptatnosci zaliczkowych i refundacyjnych.
Finansowanie odbywa sie zgodnie z zaplanowanym przez Beneficjenta Harmonogramem ptatnosci
(stanowigcym zatacznik do umowy o dofinansowanie) i przekazywane jest na realizacje kolejnych
dziatah zgodnie z zaplanowanym przez Beneficjenta Harmonogramem rzeczowo-finansowym
projektu (réwniez stanowigcym zatgcznik do umowy o dofinansowanie). Sporzadzajac ww.
harmonogram, Beneficjent planuje okresy przedstawiania wnioskéw o ptatnos$¢ do PARP oraz ich
rodzaj (wnioski o zaliczke, wnioski o refundacje wydatkdéw, wnioski rozliczajgce wydatki poniesione z
otrzymanych od PARP zaliczek). tgczna warto$¢ przekazanych zaliczek nie moze przekroczy¢ 95%
kwoty dofinansowania wskazanej w umowie o dofinansowanie. Najwyzsza transza zaliczki w ramach
Projektu nie moze przekroczy¢ w danym momencie 40% kwoty dofinansowania wskazanej w umowie
o dofinansowanie. W ramach przyznanego dofinansowania Beneficjentowi moze zosta¢ wyptacona
zaliczka w wysokosci okreslonej w Harmonogramie ptatnosci, na podstawie ztozonych przez
Beneficjenta i zaakceptowanych przez Instytucje Posredniczacg wnioskéw o ptatnosé. Zaliczka
przekazywana jest na wskazany przez Beneficjenta w umowie o dofinansowanie rachunek bankowy
przeznaczony wytgcznie do obstugi sSrodkéw pochodzacych z zaliczki. Wyptaty dokonywane z
wyodrebnionego rachunku bankowego do obstugi ptatnosci zaliczkowej moga by¢ dokonywane
wyltacznie jako ptatnosci za wydatki kwalifikujace sie do objecia dofinansowaniem w ramach
Projektu. Rozliczenie przekazanej Beneficjentowi transzy zaliczki polega na wykazaniu we wniosku o
ptatnos¢:

o wydatkdéw kwalifikowalnych rozliczajgcych transze zaliczki - na podstawie faktycznie
poniesionych kosztéw lub

e poniesionych wydatkéw na wynagrodzenia, w odniesieniu do ktérych nalicza sie stawke
ryczattowa (15%).

Beneficjent jest zobowigzany rozliczy¢ 70% tacznej kwoty przekazanych transz zaliczki w terminie 6
miesiecy od dnia jej przekazania na rachunek bankowy Beneficjenta. Rozliczenie moze odby¢ sie
réwniez w formie zwrotu niewykorzystanych srodkéw zaliczki do PARP. Nalezy mie¢ na uwadze, ze
PARP pomniejsza kwote kolejnych ptatnosci o nierozliczone przez Beneficjenta Srodki dotychczas
otrzymanej przez niego zaliczki. W przypadku rozliczenia wydatkéw w formie refundacji warunkiem
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wyptaty dofinansowania jest zatwierdzenie przez PARP poniesionych przez Beneficjenta wydatkéw
kwalifikowalnych oraz pozytywne zweryfikowanie czesci sprawozdawczej wniosku o ptatnosé.
Finansowanie w formie refundacji moze odbywac sie na dowolne ponoszone wydatki kwalifikowane,
nie ma réwniez ograniczenh co do liczby wnioskéw refundacyjnych sktadanych podczas realizacji
Projektu, zatem nie musi by¢ to jeden zbiorczy wniosek refundacyjny za wydatki kwalifikowane
poniesione przez Akcelerator z wiasnych $rodkéw, tj. ,za caty projekt”. Finansowanie w formie stawki
ryczattowej stanowi kwote maksymalnie 15% wydatkéw w odniesieniu do wartosci kosztéw
poniesionych na , Bezposrednie wynagrodzenia personelu projektu”. W przypadku rozliczania
wydatkéw w formie stawki ryczattowej, wyptata dofinansowania lub zatwierdzenie wniosku o
ptatnos¢ rozliczajacego otrzymang zaliczke uzaleznione sg od: wykazania wydatkéw, w odniesieniu
do ktérych stawka jest stosowana i ich zatwierdzenia przez PARP; sprawdzenia poprawnosci
wyliczonego limitu wydatkéw objetych stawka ryczattowa oraz pozytywnej weryfikacji czesci
sprawozdawczej wniosku o ptatnosé. Finansowanie wsparcia dla akcelerowanych startupéw odbywa
sie w oparciu o Zatgcznik nr 4 do Umowy ,,Zasady uproszczonego rozliczania grantéw udzielanych
grantobiorcom” - dostepny na stronie www konkursu Poland Prize. Startup zakwalifikowany do
akceleracji moze otrzyma¢ zaliczke od Akceleratora w odniesieniu do kazdej kwoty rozliczeniowej
okreslonej w jego Harmonogramie indywidualnego programu akceleracji. Pierwszg transze zaliczki
startup moze otrzymad po zawarciu umowy o powierzenie grantu, na zasadach z niej wynikajacych.
Kolejne ptatnosci dokonywane w formie pienieznej na rzecz startupéw odbywajg sie po zatwierdzeniu
kolejnych kamieni milowych. Koszty zwigzane z osiggnieciem kamieni milowych przez startup nie
podlegaja rozliczaniu na podstawie faktycznie poniesionych wydatkéw. Wydatki rozliczane kwotami
rozliczeniowymi sa traktowane jako wydatki poniesione. Startup nie ma obowigzku gromadzenia, ani
opisywania dokumentéw ksiegowych w ramach indywidualnego programu rozwoju oraz
indywidualnego programu akceleracji na potwierdzenie poniesienia wydatkéw. Rolg Beneficjenta jest
nadzér, monitoring oraz prowadzenie akceleracji zgodnie z umowg o dofinansowanie podpisang z
PARP.

Jaki jest okres trwatosci projektu? Jak dtugo po zamknieciu
procesu akceleracji musi funkcjonowac powotana spodtka
(startup) i jakie parametry spetnia¢ w okresie trwatosci?

Zgodnie z umowg o dofinansowanie niektére zobowigzania beneficjenta (akceleratora) obowigzujg po
zakonczeniu realizacji oraz rozliczeniu projektu. Beneficjent nie moze od dnia zawarcia umowy oraz
przez okres 3 lat od dnia zakonczenia realizacji projektu przenosi¢ na inny podmiot praw,
obowigzkéw lub wierzytelnosci wynikajacych z umowy bez zgody PARP. Beneficjent zobowigzany jest
do monitorowania dziatalnosci kazdego z beneficjentéw kohcowych i dostarczania PARP informacji o
przebiegu komercjalizacji technologii akcelerowanej w ramach Projektu przez okres 2 lat od
zakohczenia umowy z PARP. Beneficjent jest zobowigzany do przechowywania w sposéb
gwarantujgcy nalezyte bezpieczehstwo informacji, wszelkich danych zwigzanych z realizacja
projektu, w szczegdlnosci dokumentacji zwigzanej z zarzgdzaniem finansowym, technicznym,
procedurami zawierania uméw z wykonawcami, przez okres 2 lat od dnia 31 grudnia roku
nastepujgcego po roku, w ktérym ztozono zestawienie wydatkéw, w ktérym ujeto ostateczne wydatki
dotyczgce zakohczonego projektu. Umowa o dofinansowanie projektéw nie naktada warunkéw
dotyczacych dziatalnosci startupdéw po zakoficzeniu projektu.

Czy wspdlnikiem spoza granic Polski moze by¢ podmiot (spotka)
pochodzaca spoza Polski?

Moze, ale spetniony musi by¢ réwnoczesnie warunek, ze co najmniej potowe udziatéw lub akcji
takiego startupu posiadajg osoby, ktére nie posiadaja polskiego obywatelstwa (tj. osoby fizyczne).

Czy jedna osoba spoza Polski moze by¢ wspodlnikiem wiecej niz
jednego startupu? Czy jest jakis limit liczby spotek, ktora moze
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powotac jedna osoba, jako wspdlnik? Zatozenie jest takie, ze w
kazdej z powotanych spétek jest drugi wspolnik, ktory jest
Polakiem i te osoby nie powtarzaja sie w zadnej ze spétek.

Dokumentacja konkursowa nie formutuje limitéw w tym zakresie. Definicja startupu (beneficjenta
koncowego) zawarta jest w Regulaminie konkursu: jest to mikro-przedsiebiorca lub maty
przedsiebiorca spetniajgcy warunki okreslone w art. 22 rozporzadzenia KE nr 651/2014, ktéry jest
uczestnikiem programu akceleracyjnego Poland Prize, spetnia warunki okreslone w §21
rozporzadzenia POIR oraz dziata w formie spétki kapitatowej, w ktérej co najmniej potowe udziatéw
lub akcji posiadajg osoby, ktére nie posiadajg polskiego obywatelstwa i co najmniej jeden z cztonkéw
zarzadu spéiki nie posiada polskiego obywatelstwa. W trakcie realizacji programu wykluczone jest
obejmowanie udziatéw w akcelerowanych startupach przez akcelerator lub podmioty z nimi
powigzane w rozumieniu art. 6¢ ustawy z dnia 9 listopada 2000 r. o utworzeniu Polskiej Agencji
Rozwoju Przedsiebiorczosci (Dz. U. 2019 poz. 310 z pézn. zm.).

Czy dla pierwszego kamienia milowego w przypadku
zrealizowania wskaznika 1, tzn. zarejestrowania dziatalnosci w
Polsce, ale niezrealizowania wskaznika 2, srodki wyptacone na
soft-landing podlegaja rowniez zwrotowi?

Nie, nie podlegajg. Zrealizowanie wskaznika nr 1 dla Indywidualnego Planu Rozwoju, weryfikowane i
potwierdzane na koniec okresu realizacji IPR, umozliwia wyptate grantu w czesci wtasciwej dla Soft-

landingu (do 10 tys. zt) lub rozliczenie juz wyptaconej zaliczki na to dziatanie (do 100% z max. 10 tys.
zt).

Czy mozliwe jest wyptacenie zaliczki tacznie dla obu
wskaznikow pierwszego kamienia milowego tj. jednoczesnie
100% (max. do 10 tys. zt) dla dziatania soft-landing oraz 40%
(max. 16 tys). Czy nalezy tego dokonac etapami tj. po
zrealizowaniu pierwszego wskaznika mozliwe jest wyptacenie
zaliczki dla 2 wskaznika ?

Tak, mozna w jednym momencie. Dziatania Soft-landingu oraz Rozwoju nie maja co do zasady
charakteru sekwencyjnego, ich realizacja rzeczowa oraz finansowa moze postepowad réwnolegle.

Oba wskazniki Indywidualnego Planu Rozwoju weryfikowane sg na koniec okresu realizacji IPR, tj.
maksymalnie po 3 miesigcach od zawarcia umowy o powierzenie grantu ze startupem.

Czy startup (zespét startupowy) jako beneficjent koncowy
bedacy uczestnikiem projektu, moze byc (1) osoba fizyczna / nie
mie¢ osobowosci prawnej w ramach scoutingu i soft-landingu
czy (2) musi by¢ tylko spdétka kapitatowa (zarowno w ramach
scoutingu i soft-lendingu, jak i w ramach dalszych dziatan
programu akceleracji)? Czy scouting i soft-landing w tym
kontekscie moze dotyczy¢ zespotu startupowego nie
posiadajacego osobowosci prawnej (tj. bez zarejestrowanej
dziatalnosci w Polsce czy za granica)?
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Definicja startupu (beneficjenta kohcowego) zawarta jest w Regulaminie konkursu: jest to mikro
przedsiebiorca lub maty przedsiebiorca spetniajacy warunki okreslone w art. 22 rozporzadzenia KE nr
651/2014, ktéry jest uczestnikiem programu akceleracyjnego Poland Prize, spetnia warunki okreslone
w §21 rozporzgdzenia POIR oraz dziata w formie spétki kapitatowej, w ktérej co najmniej
potowe udziatéw lub akcji posiadaja osoby, ktére nie posiadaja polskiego obywatelstwa i
co najmniej jeden z cztonkéw zarzadu spétki nie posiada polskiego obywatelstwa.

Czy przy wykazaniu potencjatu kadrowego Wnioskodawcy brane
bedzie pod uwage przy ocenie doswiadczenie tylko tych oséb,
ktérych doswiadczenie: 1. zwigzane jest z zarzadzaniem i
realizacja projektow grantowych i/lub tozsamych i 2. umozliwia
wykazanie tego doswiadczenia tylko za pomoca wszystkich
danych, ktére wymagane sa w Zataczniku nr 3 do Regulaminu
Konkursu, w tym programu/dziatania/instrumentu, instytucji
wdrazajacej projekt, nr umowy itd.?

Nie. ,Potencjat kadrowy” wykazywany jest w odniesieniu do kryterium nr 4: Zasoby i potencjat
Whnioskodawcy do realizacji programu akceleracji Poland Prize. ,,Potencjat kadrowy” nie ma zwigzku z
wymaganiami dotyczgcymi doswiadczenia cztonkéw zespotu zarzgdzajgcego, ktére opisywane i

badane jest w odniesieniu do kryterium nr 3: Zasoby i potencjat Wnioskodawcy do zarzgdzania i
realizacji projektu grantowego, na podstawie informacji z ponizszej czesci wniosku.

Czy przy ocenie wniosku bedzie brany pod uwage potencjat
kadrowy Wnioskodawcy (1) tylko w zakresie akceleracji
zagranicznych zespotéw startupowych (2) czy do r6wnowaznej
oceny (2) wystarczy posiadanie doswiadczenia w zakresie samej
akceleracji, niezaleznie od zagranicznego pochodzenia
akcelerowanych zespotow startupowych? Jezeli bedzie brany
pod uwage potencjat kadrowy (1) tylko w zakresie akceleracji
zagranicznych zespotow startupowych, to czy doswiadczenie w
tym zakresie powinno by¢ (1a) tylko na terenie Polski, czy (1b)
moze wynikac¢ rowniez z dziatan podejmowanych za granica?

Potencjat kadrowy podlega ocenie w ramach kryterium nr 4: Zasoby i potencjat Wnioskodawcy do
realizacji programu akceleracji Poland Prize. W zakresie potencjatu kadrowego Wnioskodawca
przedstawia we wniosku strukture zespotu delegowanego do zadan zwigzanych z dziataniami
programu akceleracji oraz wskazuje kompetencje oséb wykonujgcych kluczowe procesy we
wszystkich dziataniach programu: Scoutingu, Softlandingu, Rozwoju, Akceleracji oraz Postakceleracji.
Przedstawiony opis wskazanych we wniosku oséb powinien potwierdza¢ adekwatne doswiadczenie
oraz ich kompetencje w zakresie wiasciwym dla powierzonych zadan. Ocenie podlega, czy wskazany
zespot zapewnia odpowiednio wysoka jakos$¢ programu akceleracyjnego. Weryfikacji podlega, czy
dotychczasowa dziatalno$¢ zespotu dedykowanego przez wnioskodawce stanowi istotng wartos¢
dodang dla osiggniecia celéw projektu. DoSwiadczenie w zakresie ,same]j akceleracji” moze okazad
sie wystarczajgce. Doswiadczenie w zakresie akceleracji zagranicznych zespotéw startupowych nie
jest w ramach kryterium wartosciowane pod katem obszaru terytorialnego tych dziatan (,na terenie
Polski” vs. ,podejmowanych za granicg”). Zwracamy uwage, ze spetnienie kryterium w odniesieniu
do potencjatu kadrowego oznacza, ze Wnioskodawca ,wykazat do petnienia wszystkich niezbednych
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rél osoby posiadajgce kompetencje w danym zakresie”.

Czy za projekty tozsame (oraz doswiadczenie w tym zakresie)
nalezy uznac tylko i wytacznie takie projekty, ktdére sa tozsame
z projektami grantowymi, tj. finansowane sa ze srodkow
publicznych, w ktdérych podmiot realizujacy projekt przekazywat
wsparcie finansowe Odbiorcom ostatecznym?

Tak. Za projekt tozsamy z projektem grantowym uznawane s projekty finansowane ze Srodkéw
publicznych, w ktérych podmiot realizujgcy projekt przekazywat wsparcie finansowe Odbiorcom
ostatecznym. Nie oznacza to wytgcznie projektu grantowego zgodnie z art. 35 i 36 ustawy o
zasadach realizacji programoéw w zakresie polityki spéjnosci finansowanych w perspektywie
finansowej 2014-2020.

Czy wszystkie pozyskane do projektu startupy moga by¢
zarejestrowane na terenie woj. mazowieckiego?

Tak, nie ma przeszkdd dla takiego podejscia.

Czy Akcelerator majacy siedzibe na terenie woj. mazowieckiego
rowniez moze przygotowac projekt z dofinansowaniem
minimum 7 000 000 zi? Czy dobrze rozumiemy, iz wéwczas 1/16
tego dofinansowania bedzie finansowania z , koperty”
mazowieckiej, a pozostata z ogolnopolskie;j?

Tak. Podziat kwoty alokacji odnosi sie do szacunkowego podziatu realizacji kazdego
rekomendowanego do dofinansowania projektu pomiedzy wojewédztwo mazowieckie i pozostate, nie
zas do siedziby beneficjentéw projektu. Projekty Poland Prize majg charakter ogdélnopolski i kazdy z
nich bedzie posiadat w toku rozliczania w SL2014 podziat na dwie ,koperty”. Wydatkowanie odbywac¢
sie bedzie z uwzglednieniem proporcjonalnego udziatu obu ,kopert”. Nie ma w tym wzgledzie
ograniczeh wydatkowania dla beneficjentéw i beneficjentéw koncowych.

Czy istnieje mozliwos¢ zmiany osdb zarzadzajacych
Akceleratorem (wzgledy losowe, wyjazdy za granice etc.) w
trakcie realizacji projektu?

Tak, mozliwe sg takie zmiany w projekcie. Istotne jest, aby zmiany w projekcie nie pogarszaty

warunkéw operacji w taki sposéb, ze projekt wg nowych parametréw nie spetnitby kryteriéw wyboru
na etapie wyboru projektéw do dofinansowania. Méwi o tym §15 ust. 13 umowy o dofinansowanie.

Jakie dziatania w ramach postakceleracji nalezy zatozy¢ we
whniosku o dofinasowanie, zaktadajac, ze czas na
zmaksymalizowanie rezultatéw projektu jest ograniczony przez
maksymalny okres realizacji projektu.

Jak okres$lono w Kryteriach wyboru projektéw, postakceleracja to dziatania zmierzajgce do
zmaksymalizowania rezultatéw projektu osiggnietych przez startup w wyniku Akceleracji,
przewidujgce np. kontynuacje lub rozszerzenie wybranych dziatah rozwojowych startupu lub
utrzymanie ich efektéw. W okresie postakceleracji moze nastgpi¢ np. sfinalizowanie wspétpracy z
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Partnerem biznesowym (jesli nie zadziato sie to w ramach etapu Akceleracji), rozpoczecie wspétpracy
z nowym Partnerem biznesowym, wszczecie procedury zmierzajgcej do objecia rozwigzania startupu
ochrong patentowa (lub inng, stosowng do jego charakteru), podjecie dziatafh zmierzajacych do
dalszego, miedzynarodowego rozwoju startupu. W okresie postakceleracji startup zostaje objety
monitoringiem ze strony Akceleratora, ktéry jednoczesdnie zapewnia startupowi wsparcie w realizacji
dziatah wspdlnie okreslonych do realizacji na tym etapie. Dziatania postakceleracji nie musza
obejmowac wszystkich beneficjentéw kohcowych - jedynie tych, w odniesieniu do ktérych mozna
zidentyfikowac takie potrzeby.

Komu beda nalezaty sie prawa autorskie do rozwigzania
wypracowanego przez startup przy wspoétpracy z Partnerem
Biznesowym (PB) - zaktadajac, ze PB wnosi swoje zasoby
organizacyjne, techniczne itp. do procesu wytworzenia
rozwiazania przez startup (budowanie MVP, walidacja itp.)? Co
ma w tym przypadku by¢ rezultatem wspétpracy ze startupem -
dla PB - i w jaki sposob nalezy to uregulowac?

Dziatanie akceleracji stuzy temu, aby rozwigzanie startupu byto przedmiotem pilotazowego
wdrozenia u Odbiorcy technologii, tj. zostato przynajmniej zweryfikowane w warunkach zblizonych do
rzeczywistych (min. V. poziom gotowosci technologicznej). Taka pozytywna walidacja przedmiotu
rozwoju lub jego kluczowych elementéw w srodowisku zblizonym do rzeczywistego oznacza
spetnienie 3. kamienia milowego indywidualnego programu akceleracji - uzasadnia otrzymanie przez
startup petnej kwoty przyznanego przez akcelerator grantu. Zaktadamy, ze rozwigzanie startupu
(wyrdb lub ustuga) przez peten okres akceleracji we wspétpracy z Odbiorcg Technologii pozostaje
wytgczng wiasnoscig startupu. Moment i forma zbycia przez startup praw (lub ich czesci) do
rozwigzania nie jest jednakze przedmiotem regulacji PARP. Do takie zbycia praw nie musi dojs¢ w
kazdym przypadku. Zakres wspétpracy startupu z Odbiorcg technologii okreslajg obie strony na
warunkach rynkowych, w ramach obowigzujgcych przepiséw prawa.

Czy startup, ktory bedzie ponosit wydatki zwigzane z
softlandingiem, rozwojem i akceleracja moze wybierac
wykonawcow/dostawcow ,,z wolnej reki” czy musi stosowacd
zasade konkurencyjnosci. Czy w tym zakresie obowiazuja jakies
ograniczenia, np. ze ustug/dostaw nie moga wykonywac
podmioty, ktdre sa powiazane z akceleratorem lub partnerem
biznesowym ?

Zakres, rodzaj oraz koszt wybranego wsparcia na etapie Soft-landingu oraz Rozwoju zalezy od
potrzeb i specyfiki startupu - okreslany jest w porozumieniu z akceleratorem w Szczegdétowym
budzecie indywidualnego planu rozwoju, ktéry stanowi zatgcznik do umowy o powierzenie grantu.
Zatacznik przedstawia kalkulacje wydatkéw pojedynczego startupu niezbednych dla podjecia i
rozwiniecia dziatalnosci biznesowej w Polsce. Zakres, rodzaj oraz koszt wybranego wsparcia na
etapie Akceleracji zalezy od potrzeb i specyfiki startupu oraz zaangazowanego Partnera
biznesowego - okreslany jest w porozumieniu z akceleratorem w Szczegétowym

budzecie indywidualnego planu akceleracji, ktéry stanowi zatgcznik do umowy o powierzenie
grantu. Zatacznik przedstawia kalkulacje wydatkéw pojedynczego startupu niezbednych dla:

1. rozwoju produktu (w tym ustugi) lub technologii startupu, celem uzyskania wynikéw walidacji
przedmiotu rozwoju w Srodowisku zblizonym do rzeczywistego, na podstawie ktérych
podejmowana jest decyzja o mozliwosci dalszej wspdétpracy Odbiorcy (-6w) technologii ze
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startupem w oparciu o rozwijane rozwigzanie;

2. uzyskania wynikéw biznesowych startupu zgodnie z umowg przedinwestycyjng (term sheet)
zawartg pomiedzy startupem a Inwestorem, na podstawie ktérych podejmowana jest decyzja
o inwestycji kapitatowej Inwestora w startup.

Kalkulacje, o ktérych mowa powyzej, powinny uwzglednia¢ wytgcznie wydatki spetniajgce ogdlne
warunki kwalifikowalnosci okreslone w Wytycznych kwalifikowalnosci, tj. niezbedne, zasadne i
rzetelnie oszacowane w odniesieniu do kazdego indywidualnego programu rozwoju / akceleracji.
Celowos¢, racjonalnosc i efektywnos¢ wydatkéw ujetych w budzetach podlega starannej weryfikacji
Akceleratora i zatwierdzeniu przez Akcelerator oraz wtasciwego Partnera biznesowego (dotyczy
Akceleracji). Akcelerator powinien dysponowad dokumentacjg potwierdzajacag przeprowadzenie
analizy rynku, na podstawie ktérej zostaty okreslone poszczegélne wydatki. Kalkulacje nie powinny
wykorzystywac ofert oraz cennikéw podmiotéw powigzanych z Akceleratorem lub OT w rozumieniu
art. 6¢ ust. 2 ustawy o utworzeniu PARP. Umowa grantowa, zawierana pomiedzy akceleratorem a
startupem, uwzglednia¢ powinna osSwiadczenie obu stron umowy o braku powigzan w rozumieniu art.
6c ust. 2 ustawy z dnia 9 listopada 2000 r. o utworzeniu Polskiej Agencji Rozwoju Przedsiebiorczosci
pomiedzy Beneficjentem, a Beneficjentem koficowym oraz podmiotami swiadczgcymi ustugi w
ramach programu akceleracji. Proces kontraktowania ustug przez startup nie podlega jednak
weryfikacji akceleratora. Akcelerator nie ma obowigzku monitorowania kwot wydatkéw faktycznie
poniesionych przez startup w ramach indywidualnych programéw - jego nadzér merytoryczny nad
przebiegiem indywidualnego programu (rozwoju / akceleracji) sprowadza sie przede wszystkim do
witasciwego okreslenia i rozliczenia kamieni milowych. Tym samym w odniesieniu do pomocy
finansowej udzielonej w formie pienieznej nie powstajg oszczednosci, a startup nie zwraca srodkéw,
jesli faktycznie wydatkowat mniej, niz okreslata to kwota rozliczeniowa. Podobnie startup nie
otrzymuje refundacji wtasnych srodkéw, jesli wydatkowat wiecej, niz okreslata to kwota
rozliczeniowa. Startupy nie sg zobowigzane do skorzystania z ustug oséb zidentyfikowanych przez
dany akcelerator - mogg korzysta¢ z innych osdéb, nie wspétpracujgcych bezposrednio z
akceleratorem, w przypadku gdy akcelerator potwierdzi, ze wydatek z tym zwigzany spetnia
wymagania kwalifikowalnos$ci opisane powyzej. Wzory obu Szczegétowych budzetéw oraz
zatacznik nr 7 do Regulaminu konkursu - opisujacy proces rozliczania grantu - dostepne sg na
stronie www PARP w sekcji Podpisywanie umowy:
https://poir.parp.gov.pl/component/grants/grants/programy-akceleracyjne-poland-prize-oferta-dla-
akceleratorow#dokumenty

W ramach kadry zaangazowanej w proces softlandingu i
postakcelaracji mozna zaangazowac osoby na podstawie umowy
B2B. W takim przypadku konieczny jest wybor wykonawcow
zgodnie z Wytycznymi, tj. zasada konkurencyjnosci. Prosze o
informacje, czy w ramach postepowania moga wziac jedynie
osoby samozatrudnione czy moga to by¢ podmioty, ktore
zatrudniaja osoby, ktdre spetniaja wymagania zapytania
ofertowego. W takim przypadku umowa zostanie podpisana z
podmiotem a nie konkretna osoba fizyczna. Czy zatem we
whniosku o dofinansowanie mozna wskazac osoby, ktore zostana
oddelegowane przez podmiot, ktéry ztozyt najkorzystniejsza
oferte?

Zapytanie ofertowe nie moze formutowacd kryteriéw / wymagan dotyczacych formy prowadzonej
dziatalnosci przez poszukiwanego wykonawce (niedozwolone kryterium podmiotowe). Umowe
akcelerator zawiera wytgcznie z wybranym wykonawcg - podmiotem, ktéry ztozyt oferte w
odpowiedzi na ogtoszone postepowanie (osoba prawna lub fizyczna). We wniosku o dofinansowanie
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mozna wskazac osoby oddelegowane]j przez wspodtpracujacy podmiot. Istotne jest, aby na tym etapie
akcelerator potrafit wykaza¢ dostepnos¢ tych zasobdéw na etapie realizowanego projektu.

Czy istnieje okres karencji, kiedy fundusz, ktory jest powiazany
z akceleratorem nie moze dokonadc inwestycji w startup, ktory
byt w programie akceleracyjnym u podmiotu powiazanego? Czy
po zakonczeniu projektu istnieje mozliwos¢ dokonania takiej
inwestycji?

Zgodnie z zapisami Regulaminu konkursu, program akceleracyjny wyklucza mozliwo$¢ obejmowania,
w trakcie jego realizacji, udziatéw w akcelerowanych startupach przez akcelerator lub podmioty z
nim powigzane w rozumieniu art. 6¢ ustawy o PARP. Okresem karencji jest wiec okres realizacji
projektu, w ktérym dany startup podlega dziataniom finansowanym ze Srodkéw publicznych. Po
ustaniu dziatan projektowych wobec startupu (akceleracji, post-akceleracji), oznaczajacych
zakonczenie realizacji projektu w odniesieniu do danego startupu, dziatalno$¢ tego startupu podlega
warunkom rynkowym zgodnie z przepisami powszechnie obowigzujgcego prawa.

Czy jesli Akcelerator planowatby doradztwo grupowe w ramach
akceleracji - warsztaty dla startupdow - to w jaki sposéb mozna
rozlicza¢ ten koszt z grantu uczestnika? Proporcjonalnie - w
podziale na startupy? (czyli np. koszt warsztatu 2000 zi;
uczestniczyto 10 startupow - w IPA nalezy zobowiaza¢ startup
do zaplanowania w tym przyktadzie kwoty 200 zt)?

»,Doradztwo grupowe” wydaje sie nie mie¢ charakteru indywidualnego, a raczej bardziej zblizony do
szkolenia - jako takie powinno by¢ prezentowane i uzasadnione z punktu widzenia niezbednosci w
proponowanym programie akceleracji. Budzetem na tego rodzaju ustugi bedzie dysponowat startup
w ramach przyznawanego grantu pienieznego - akcelerator we wniosku o dofinansowanie projektu
nie uwzglednia tego rodzaju wydatkéw w swoim budzecie operacyjnym (wynagrodzenia + koszty
posrednie). Na etapie zawierania umowy akceleracyjnej ze startupem (umowa o powierzenie grantu),
w przypadku uzgodnienia z danym startupem oraz wspoétpracujgcym Partnerem biznesowym, ze
skorzystanie z tego rodzaju ustugi jest zasadne i niezbedne z punktu widzenia celu akceleracji, koszt
niezbednego warsztatu szacowany jest na zasadach zgodnych z Wytycznymi kwalifikowalnosci
wydatkéw (rozeznanie rynku / zasada konkurencyjnosci), a nastepnie ujmowany w budzecie IPA
zainteresowanego startupu. Zaproponowany proporcjonalny podziat jest wtasciwy w przypadku, gdy
kazdy ze startupdw uczestniczy w warsztatach w tym samym zakresie. Koszt takiej ustugi
pokrywa kazdy ze startupow ze srodkéw swojego grantu samodzielnie, na rzecz
wykonawcy ustugi. Nalezy zatem pamieta¢, ze wydatki zaplanowane w budzecie
Indywidualnego Planu Akceleracji stanowigce przedmiot finansowania grantu (dotyczy réwniez
budzetu IPR), muszg spetnia¢ warunki kwalifikowalno$ci, tzn. muszg zosta¢ oszacowane
odpowiednio w trybie rozeznania rynku lub zasady konkurencyjnosci, jak i musza by¢
niezbedne i celowe. Zapewnienie spetnienia ww. warunkdéw jest zadaniem akceleratora w trakcie
okredlania celu i wysokosci grantu. Akcelerator nie ma obowigzku monitorowania kwot wydatkéw
faktycznie poniesionych przez startup w ramach indywidualnych programéw. Tym samym w
odniesieniu do pomocy finansowej udzielonej w formie pienieznej nie powstajg oszczednosci, a
startup nie zwraca $rodkéw, jesli faktycznie wydatkowat mniej, niz okreslata to kwota rozliczeniowa.
Podobnie startup nie otrzymuje refundacji wtasnych srodkoéw, jesli wydatkowat wiecej, niz okreslata
to kwota rozliczeniowa. Wyptaty grantu na rzecz startupu rozliczane sa przez akcelerator za pomoca
kwot rozliczeniowych. Startup nie ma obowigzku gromadzenia, ani opisywania dokumentéw
ksiegowych w ramach indywidualnego programu rozwoju oraz indywidualnego programu akceleracji
na potwierdzenie poniesienia wydatkéw. Wiecej na ten temat w zataczniku nr 7 do Regulaminu
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konkursu:
https://poir.parp.gov.pl/storage/grants/documents/395/Zacznik-nr-4-do-
Umowy Zasady uproszczonego-rozliczania_grantw.pdf

Jesli personel Akceleratora miatby by¢ finansowany z kosztow
grantu startupu, to kto przeprowadza procedure wyboru tego
personelu zatrudnionego na podstawie umowy cywilno-prawnej
? Czy Akcelerator - ktéry pokazuje te osoby jako swdj potencjat,
czy startup, ktory realnie optaca osobe/firme, czy tez procedura
nie ma tu zastosowania (z uwagi na zapis o ryczattowym
rozliczaniu i braku obowiazku przeprowadzania zasady
konkurencyjnosci w przypadku kosztow startupu)?

~Personel projektu” podlega finansowaniu przez akcelerator, w ramach kosztéw operacyjnych.
Zgodnie z definicja w Regulaminie konkursu, personel projektu stanowig osoby zatrudnione na
podstawie stosunku pracy, osoby samozatrudnione, osoby wspdtpracujgce w rozumieniu art. 13 pkt 5
ustawy z dnia 13 pazdziernika 1998 r. o systemie ubezpieczen spotecznych (Dz. U. z 2020 r. poz.
266, z pézn. zm.) oraz wolontariusze wykonujacy $wiadczenia na zasadach okreslonych w ustawie z
dnia 24 kwietnia 2003 r. o dziatalnosci pozytku publicznego i o wolontariacie (Dz. U. z 2020 r. poz.
1057, z pézn. zm.). Personel projektu stanowig takze osoby zaangazowane na podstawie uméw
cywilnoprawnych lub B2B, ktérych wynagrodzenie zostato uwzglednione w ramach kosztéw
wskazanych w §5 ust. 2 pkt 2a) Umowy. Forma zaangazowania personelu projekty (umowa o
prace, cywilno-prawna) zalezy od akceleratora. Akcelerator przeprowadza procedure wyboru
personelu projektu. Personel projektu moze by¢ angazowany w realizacje scoutingu (I etap) i
postakceleracji (Il etap) oraz pozostate procesy dotyczace zarzgdzania projektem (udzielanie pomocy
publicznej, promocja, rozliczanie, etc.). Personel projektu nie Swiadczy startupom ustug
podlegajacych finansowaniu ze srodkéw grantu. W ramach projektu grantowego nie sa
finansowane ustugi akceleratora, a jedynie jego koszty zwigzane z zarzadzaniem
projektem. Temu stuzy budzet operacyjny projektu, ktéry sktada sie z kategorii:

e wynagrodzenia zespotu (Personel projektu) oraz
» koszty posrednie (do 15% kosztéw ww. wynagrodzen).

Jak okreslono w Instrukcji wypetniania wniosku o dofinansowanie: Personel projektu to osoby
wskazane w Sekcji V wniosku o dofinansowanie w tabeli ,,Personel projektu zaangazowany w
zarzadzanie projektem” oraz ,,Personel projektu zaangazowany w realizacje Scoutingu i
Postakceleracji”, ktéore beda finansowane w ramach kosztow operacyjnych
Whnioskodawcy. Budzet operacyjny nie finansuje indywidualnych dziatan doradczych,
eksperckich, rozwojowych, z ktérych korzystajg startupy - ten rodzaj dziatan finansujg samodzielnie
startupy ze srodkdéw udzielonego grantu, co stanowi dla nich pomoc publiczna. ,,Potencjat kadrowy
akceleratora” wymagany do opisania we wniosku o dofinansowanie stanowig osoby dedykowane
poszczegdblnym dziataniom, w ramach ktérych udzielana jest pomoc publiczna startupom: Soft-
landing, Rozwdj, Akceleracja. Obejmuje osoby, ktére mogg by¢ finansowane z grantu pienieznego,
ktére otrzyma startup od akceleratora. Wskazane osoby nie mogg by¢ finansowane z kosztéw
operacyjnych akceleratora. Osoby te, Swiadczace ustugi niezbedne do prowadzenie indywidualnych
programéw rozwoju (w tym konsjerze, mentorzy, doradcy) lub indywidualnych programéw
akceleracji (eksperci, doradcy, inzynierowei, deweloperzy etc.) powinny by¢ zidentyfikowane przez
Whnioskodawcéw (akceleratory) na etapie sktadania projektu do PARP. Ich ustugi w toku realizacji
projektu moga by¢ rekomendowane, oferowane startupom w ramach indywidualnych programéw.
Zakres, rodzaj oraz koszt wybranego wsparcia na etapie Soft-landingu oraz Rozwoju zalezy od
potrzeb i specyfiki startupu - okreslany jest w porozumieniu z akceleratorem w Szczegétowym
budzecie indywidualnego planu rozwoju, ktéry stanowi zatgcznik do umowy o powierzenie grantu.
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Zatgcznik przedstawia kalkulacje wydatkéw pojedynczego startupu niezbednych dla podjecia i
rozwiniecia dziatalnosci biznesowej w Polsce. Zakres, rodzaj oraz koszt wybranego wsparcia na
etapie Akceleracji zalezy od potrzeb i specyfiki startupu oraz zaangazowanego Partnera
biznesowego - okreslany jest w porozumieniu z akceleratorem w Szczegétowym

budzecie indywidualnego planu akceleracji, ktéry stanowi zatgcznik do umowy o powierzenie
grantu. Zatgcznik przedstawia kalkulacje wydatkéw pojedynczego startupu niezbednych dla:

1. rozwoju produktu (w tym ustugi) lub technologii startupu celem uzyskania wynikéw walidacji
przedmiotu rozwoju w srodowisku zblizonym do rzeczywistego, na podstawie ktérych
podejmowana jest decyzja o mozliwosci dalszej wspétpracy Odbiorcy (-6w) technologii ze
startupem w oparciu o rozwijane rozwigzanie;

2. uzyskania wynikéw biznesowych startupu zgodnie z umowg przedinwestycyjna (term sheet)
zawartg pomiedzy startupem a Inwestorem, na podstawie ktérych podejmowana jest decyzja
o inwestycji kapitatowej Inwestora w startup.

Kalkulacje, o ktérej mowa powyzej, powinny uwzglednia¢ wytacznie wydatki spetniajace ogdélne
warunki kwalifikowalnosci okreslone w Wytycznych kwalifikowalnosci, tj. niezbedne, zasadne i
rzetelnie oszacowane w odniesieniu do kazdego indywidualnego programu rozwoju / akceleracji.
Celowos¢, racjonalnosd i efektywnos¢ wydatkéw ujetych w budzetach podlega starannej weryfikacji
Akceleratora i zatwierdzeniu przez Akcelerator oraz wtasciwego Partnera biznesowego (dotyczy
Akceleracji). Akcelerator powinien dysponowac dokumentacjg potwierdzajaca przeprowadzenie
analizy rynku, na podstawie ktérej zostaty okreslone poszczegélne wydatki. Wzory obu
Szczegoétowych budzetéow oraz zatacznik nr 7 do Regulaminu konkursu - opisujgcy proces
rozliczania grantu - dostepne sg na stronie www PARP w sekcji Podpisywanie umowy:
https://poir.parp.gov.pl/component/grants/grants/programy-akceleracyjne-poland-prize-oferta-dla-
akceleratorow#dokumenty Reasumujac, wszystkie ustugi startup nabywa i finansuje samodzielnie,
realizujgc budzety ustalone z akceleratorem (a w przypadku Akceleracji - réwniez z Partnerem
Biznesowym). Startupy nie sg zobowigzane do skorzystania z ustug oséb zidentyfikowanych przez
dany akcelerator - mogg korzysta¢ z innych osdéb, nie wspétpracujgcych bezposrednio z
akceleratorem, w przypadku gdy akcelerator potwierdzi, ze wydatek z tym zwigzany spetnia
wymagania opisane powyzej. Akcelerator nie ma obowigzku monitorowania kwot wydatkéw
faktycznie poniesionych przez startup w ramach indywidualnych programéw. Tym samym w
odniesieniu do pomocy finansowej udzielonej w formie pienieznej nie powstajg oszczednosci, a
startup nie zwraca srodkéw, jesli faktycznie wydatkowat mniej, niz okreslata to kwota rozliczeniowa.
Podobnie startup nie otrzymuje refundacji wtasnych srodkéw, jesli wydatkowat wiecej, niz okreslata
to kwota rozliczeniowa.

Czy osoby zaangazowane ze strony akceleratora w prowadzenie
dziatan z zakresu rozwoju i akceleracji startupu (np. opiekun
startupu, project manager, osoby zarzadzajace projektem czy
prowadzace komunikacje) moga by¢ finansowane z kosztow
operacyjnych? Jesli jednak nie jest to mozliwe z kosztow
operacyjnych, prosze o wskazanie z jakiej pozycji kosztowej
nalezy takie wydatki finansowac?

Budzet operacyjny stuzy pokryciu kosztéw zarzadzania programem: wynagrodzenh zespotu oraz
kosztéw posrednich (do 15% kosztéw wynagrodzen). Budzet operacyjny nie finansuje
indywidualnych dziatah doradczych, eksperckich, rozwojowych, z ktérych korzystajg startupy - ten
rodzaj dziatan finansujg samodzielnie startupy ze srodkéw udzielonego grantu. 50 tys. zt grantu w |
etapie powinno poméc startupowi przygotowac sie do funkcjonowania w Polsce i pozyskania
partnera do wspdtpracy biznesowej (Odbiorca technologii lub Inwestor). Wysokos$¢ grantu na te
pierwsze dziatania akcelerator ustala w umowie ze startupem, na podstawie szacowanych kosztéw
niezbednych do utrzymania dziatalnosci w Polsce i pozyskania partnera. Rola akceleratora sprowadza
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sie do pomocy startupowi w przygotowaniu budzetu na ten etap, wszelkie propozycje akceleratora
moga sprowadzad sie do 'nice to have’, ze szczegblnym naciskiem na ustuge consierge (lub tutora),
ktéra stanowi sprawdzong praktyke Poland Prize. Akcelerator nie sprzedaje startupowi ustug z
wykorzystaniem grantu, nie fakturuje go w projekcie, nie realizuje w jego imieniu zakupdéw. Powinien
natomiast dysponowac relacjami w srodowisku startupowym i mozliwosScig proponowania
konkretnych oséb do roli consierge (tutora) lub innej doradczej, okresli¢ mozliwe kierunki rozwoju
startupu, stwarzad warunki dla nawigzywania relacji. Startup rozlicza sie z akceleratorem wytgcznie
w oparciu o postepy w programie. Dla rozliczenia grantu na soft-landing + rozwdj (do 50 tys. zt)
wymagane jest osiggniecie przez startup po maksymalnie 3 miesigcach dwéch wskaznikéw:

1. startup prowadzi dziatalnos¢ gospodarczg potwierdzong wpisem do krajowego rejestru
przedsiebiorcéw;

2. startup nawigzat wspdtprace z Partnerem biznesowym potwierdzong pisemnie przez obie
wspodtpracujace strony (przy czym forma pisemna nie oznacza jeszcze umowy na Il etap -
akceleracji, gdzie dostepne jest max 250 tys. zt).

W przypadku finansowania dziatan Akceleracji (Il etap) sytuacja przedstawia sie analogicznie. Grant
pieniezny (max 250 tys. zt) jest przekazywany przez akcelerator startupowi, ktéry finansuje z niego
dziatania akceleracyjne zdefiniowane wspélnie z akceleratorem oraz Partnerem biznesowym, ujete w
tzw. Indywidualnym Planie Akceleracji. Startup, Akcelerator oraz Partner biznesowy wspélnie ustalaja
zakres i koszt ustug niezbednych do realizacji dziatan akceleracyjnych, mozliwych
dostawcéw/wykonawcédw, ale to startup jest strong umoéw z wykonawcami/dostawcami i to wytgcznie
startup wydatkuje grant przyznany przez Akcelerator.

Czy kwota pomocy finansowej udzielonej w Etapie | jest
kwalifikowalna w przypadku nie zrealizowania wskaznikow?

W przypadku niezrealizowania obu wskaznikéw Indywidualnego Planu Rozwoju (IPR) kwota grantu
dotyczgca tego IPR nie moze stanowi¢ wydatkéw kwalifikowanych akceleratora. Ewentualnie
wyptacona kwota na rzecz startupu w takim przypadku (tj. jako zaliczka) podlega zwrotowi na
podstawie postanowieft umowy o powierzenie grantu pomiedzy akceleratorem a startupem.

Czy niewykorzystana kwota grantu udzielonego w Etapie |1 50
000,00 zt podlega zwrotowi przez startup na rzecz
Grantobiorcy?

»Udzielenie grantu” rozumiane jest jako zawarcie umowy o powierzenie grantu ze startupem, tzn. nie
jest rbwnoznaczne z wyptata grantu. Grant w | etapie mozliwy jest do wyptacenia w formie zaliczki:
A)do 100% kosztéw kwalifikowanych okreslonych w Szczegdétowym budzecie planu rozwoju w
odniesieniu do dziatania Soft-landing (max. 10 tys. zt, tj. przy grancie wynoszacym 50 tys. zt); B)do
40% kosztéw kwalifikowanych okreslonych w Szczegétowym budzecie planu rozwoju w odniesieniu
do dziatania Rozwdj (max. 16 tys. zi, tj. przy grancie wynoszacym 50 tys. zt). W przypadku A)
wyptacona kwota zaliczki podlega zwrotowi w sytuacji nieosiggniecia wskaznika: , dziatalnos¢
gospodarcza w Polsce potwierdzona wpisem w odpowiednim rejestrze przedsiebiorcéw”. W
przypadku B)wyptacona kwota zaliczki podlega zwrotowi w sytuacji nieosiggniecia kamienia
milowego planu rozwoju, tj. braku jednoczesnego osiggniecia obu wskaznikéw: a)dziatalnos¢
gospodarcza w Polsce potwierdzona wpisem w odpowiednim rejestrze przedsiebiorcéw; b)pisemne
potwierdzenie rozpoczecia wspétpracy z Partnerem biznesowym. UWAGA Wydatki rozliczane
kwotami rozliczeniowymi sa traktowane jako wydatki poniesione. Startup nie ma obowiazku
gromadzenia, ani opisywania dokumentéw ksiegowych w ramach indywidualnego programu rozwoju
oraz indywidualnego programu akceleracji na potwierdzenie poniesienia wydatkéw. Akcelerator nie
ma obowiazku monitorowania kwot wydatkéw faktycznie poniesionych przez startup w
ramach indywidualnych programéw. Tym samym w odniesieniu do pomocy finansowej udzielonej w
formie pienieznej nie powstajg oszczednosci, a startup nie zwraca srodkéw, jesli faktycznie
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wydatkowat mniej, niz okreslata to kwota rozliczeniowa. Podobnie startup nie otrzymuje refundacji
wtasnych srodkéw, jesli wydatkowat wiecej, niz okreslata to kwota rozliczeniowa. Umowa o
powierzenie grantu, zgodnie ze wzorem umowy o dofinansowanie projektu, powinna okresla¢
zobowigzanie beneficjenta koficowego (startupu) do zwrotu grantu w przypadku wykorzystania go
niezgodnie z celami projektu grantowego.

Wskaznik , Liczba wprowadzonych innowacji” odnosi sie do
produktow zwalidowanych w warunkach zblizonych do
rynkowych w ramach indywidualnego planu akceleracji, we
wspotpracy z Odbiorca technologii lub Inwestorem. Czy kazdy
startup, ktdry osiagnie wszystkie 3 kamienie milowe (tym
samym zrealizuje Indywidualny Plan Akceleracji) zrealizuje
zatozenia wskaznika?

W przypadku wspdtpracy (akceleracji) z OT wskaznik faktycznie bedzie realizowany poprzez
osiagniecie 3 kamienia milowego (definicja tego kamienia milowego tozsama jest z definicja
wskaznika). W przypadku wspétpracy (akceleracji) z Inwestorem wskaznik nie w kazdym wypadku
bedzie wynikat z konkretnego kamienia milowego. Ta akceleracja nakierowana jest na biznesowe
oczekiwania inwestora wobec startupu i moze nie przewidywad walidacji produktu, ale realizowac¢
cele innego rodzaju, np. wykraczajgce poza takg walidacje (wfasciwg dla 5-7 poziomu TRL). Jesli
Whnioskodawca oczekuje, ze jakas czes¢ akceleracji z Inwestorem (lub nawet wszystkie) bedzie
obejmowata takg walidacje produktu, to wtedy w polu we wniosku ,,Opis metodologii wyliczenia
wskaznika oraz sposobu weryfikacji osiggniecia zaplanowanych wartosci wskaznika” powinien podad
informacje dotyczace m.in. sposobu (sposobdéw) weryfikacji takiego wskaznika wtoku realizacji
projektu.

Czy fundusz VC wystepujacy w roli Inwestora moze miec status
mikro-lub matego przedsiebiorcy?

Tak, moze. Zgodnie z Instrukcjg wypetniania wniosku o dofinansowanie w kazdym przypadku
Inwestora w polu dotyczacym statusu Partnera biznesowego nalezy wybra¢ ,nie dotyczy”.

W Regulaminie konkursu nr 1/2020, §2 ust. 19 widnieje zapis:
»Odbiorcéw technologii (np. duze lub sSrednie przedsiebiorstwa,
jednostki sektora finansow publicznych).” Czy zastosowanie
wyrazenia "na przyktad" w powyzszym ustepie powoduje, ze nie
jest to katalog zamkniety, a odbiorca technologii moga by¢
rowniez przedsiebiorstwa o innych niz wskazane statusach (np.
mikro i mate przedsiebiorstwa.)

Tak, odbiorcg technologii mogg by¢ réwniez przedsiebiorstwa o innych statusach, niz wskazane w§2
ust 19 Regulaminu konkursu. Na etapie oceny wniosku o dofinansowanie aspekt pozyskanych
parteréw biznesowych badany jest m.in. w ramach kryterium nr 2: Koncepcja programu akceleracji
Poland Prize(w tym m.in. zasady wspétpracy z Partnerami biznesowymi, system promocji
akcelerowanych startupéw w srodowisku startupowym; prawdopodobieAstwo osiggniecia
pilotazowych wdrozeh -w przypadku OT).

Czy o wsparcie moze ubiegac sie Podmiot, ktdry nie ma
bezposredniego doswiadczenia w realizacji projektow
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grantowych (tj. nie prowadzit projektow, w ramach ktorych
udzielat grantow dla beneficjentow ostatecznych - startupow),
ale wykaze posiadanie zespotu spetniajacego kryteria
doswiadczenia stawiane w konkursie?

Tak. Nalezy jednak mie¢ na uwadze, ze zgodnie z kryteriami wyboru projektéw najwyzszg punktacje
(2 pkt.) w kryterium Zasoby i potencjat Wnioskodawcy do zarzadzania i realizacji projektu
grantowego otrzymac¢ moze Wnioskodawca, ktéry wykaze, ze dysponuje zasobami wskazujacymi na
potencjat Wnioskodawcy do zarzadzania i realizacji projektu grantowego w zakresie wskazanym w
kryterium oraz ze co najmniej potowa cztonkéw zespotu zarzadzajacego posiada doswiadczenie w
zarzadzaniu i realizacji projektéw grantowych i/lub tozsamych z grantowymi.

Czy osoby konieczne do wykazania w ramach kryterium ,,Zasoby
i potencjat Wnioskodawcy do zarzadzania i realizacji projektu
grantowego” musza by¢ obecnie pracownikami Wnioskodawcy
(zakontraktowanymi w formie umowy o prace, czy umoéw
cywilno-prawnych), czy wystarczy ich przeczenie o wspétpracy /
wola sformalizowania wspodtpracy dopiero w momencie
uruchomienia Projektu?

Osoby, ktére Wnioskodawca wykazuje we wniosku o dofinansowanie w ramach ,,Zasobu ipotencjatu
do zarzadzania i realizacji projektu grantowego” nie muszg by¢ zatrudnione przez Wnioskodawce na
moment ztozenia wniosku o dofinansowanie. Powinny to by¢ jednak osoby zidentyfikowane przez
Whnioskodawce i dostepne w okresie realizacji projektu. Umowy cywilno-prawne sg dopuszczalng
forma zatrudnienia, natomiast nalezy pamietad, iz wybdr osoby zatrudnionej w takiej formie musi
zostad dokonany w trybie rozeznania rynku lub zgodnie z zasadg konkurencyjnosci opisanymi w
Wytycznych kwalifikowalnosci wydatkéw (oba tryby nie majg zastosowania przy zatrudnieniu na
podstawie umowy o prace). Wytyczne aktualne na dzien ogtoszenia konkursu dostepne sg tutaj:
https://www.funduszeeuropejskie.gov.pl/media/77628/1 wytyczne wz_ kwalifikowalnosci wydatkow.p
df

Czy srodki w wysokosci 250tys. zt przeznaczone dla wsparcia
spotek na etapie Il (czyli akceleracja) musza zostac przekazane
- w catosci - spétkom w formie pienieznej, czy ew. czesd tej
kwoty (np. 40 tys. zt) moze zostac¢ przeznaczona na
sfinansowanie ustug na rzecz startupu, wybranych i
zakontraktowanych przez Operatora (m.in. ustuga opiekuna
startupu, eksperta ds. wdrozen czy procesow typu , business
development”)?

Sytuacja przedstawia sie analogicznie, jak w przypadku odpowiedzi powyzej. Grant pieniezny (max
250 tys. zt w Il etapie) jest przekazywany startupom, ktére finansujg z niego dziatania akceleracyjne
zdefiniowane wspdlnie z akceleratorem oraz Partnerem biznesowym i ujete w tzw. Indywidualnym
Planie Akceleracji. Startup, Akcelerator oraz Partner biznesowy wspélnie ustalajg zakres i koszt ustug
niezbednych do realizacji dziatah akceleracyjnych, mozliwych dostawcéw/wykonawcéw, ale to

startup jest strong uméw z wykonawcami/dostawcami i to wytgcznie startup wydatkuje grant
przyznany przez Akcelerator.
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Czy srodki w wysokosci 50 tys. zt przeznaczone dla wsparcia
spdétek na etapie | (w tym: soft-landing, rozwdj) musza zostad
przekazane w catosci spétkom w formie pienieznej, czy moga
zostac przeznaczone na sfinansowanie ustug na rzecz startupu,
wybranych i zakontraktowanych przez Operatora (m.in. ustuga
konsjerza, eksperta ds. soft-landingu, ustug prawnych czy
zwigzanych z budowanie partnerstw)?

Grant pieniezny (max. 50 tys. zt w | etapie) jest przekazywany startupom, ktére finansujg z niego
dziatania soft-landingowe oraz rozwojowe. Zakres tych dziatan i przeznaczenie grantu jest ustalane z
akceleratorem indywidualnie dla kazdego uczestnika programu. Akcelerator nie Swiadczy na rzecz
startupéw ustug, jednak jako podmiot posiadajgcy rozeznanie w Srodowisku eksperckim/branzowym
powinien stuzy¢ rozeznaniem rynku i propozycja wyboru ustugodawcéw (konsjerzy, ekspertéw).
Wydatkowanie grantu pozostaje jednak w 100% po stronie startupu. Akcelerator jako podmiot
udzielajgcy grantéw ustala budzet oraz harmonogram zaplanowanych prac, dokonuje wyptat
poszczegdlnych transz grantu, weryfikuje postepy startupdw i monitoruje ich terminy.

Czy dokumenty dot. realizacji programu, w tym umowy ze
startupami i protokoty beda mogty by¢ podpisywane np. za
pomoca podpisu Autenti? Czy listy intencyjne moga tez by¢
elektronicznie podpisane?

Oswiadczenie woli strony umowy opatrzone kwalifikowanym podpisem elektronicznym jest wazne z
mocy powszechnie obowigzujacego prawa (z zastrzezeniem, ze podpis musi zosta¢ ztozony w
terminie waznosci kwalifikowanego certyfikatu wystawionego dla tego podpisu). Inna forma zdalnego
zawarcia umowy (bez podpisu kwalifikowanego) nie pozwala korzysta¢ z ustawowego domniemania,
ze osoba, ktéra ztozyta podpis elektroniczny, ztozyta opatrzone nim oswiadczenia. Ze wzgledéw
dowodowych oraz dla bezpieczehstwa stron, dokumenty elektroniczne w ramach projektu
powinny by¢ opatrzone kwalifikowanym podpisem elektronicznym (tj. zgodnie z art. 781
par. 1 Kodeksu Cywilnego). Powyzsza forma bedzie wystarczajgca takze dla listéw intencyjnych
stanowiagcych zatgcznik do wniosku o dofinansowanie. Umowa z PARP (i ew. aneksy) mozliwe beda
do zawarcia w formie elektronicznej z wykorzystaniem systemu LS|, natomiast korespondencja
projektowa (w tym rozliczeniowa) zPARP mozliwa bedzie do realizacji poprzez system SL2014.

Czy wkiad wtasny Akceleratora moze zostac oparty na wktadzie
uzyskanym od partneréw biznesowych?
Tak. Wydatki operacyjne akceleratora finansowane sg przez PARP do 80% kosztéw kwalifikowanych.

Pozostatg czes¢ tych kosztéw kwalifikowanych pokrywa akcelerator ze srodkéw wtasnych -Zrédio
finansowania wktady wtasnego akceleratora nie stanowi przedmiotu weryfikacji PARP.

Czy pomoc publiczna dla startupéw w ramach dziatania Poland
Prize mozna taczy¢ z pomoca funduszu inwestycyjnego
opartego na np. PFR Starter?

Tak, do wysokosci limitéw pomocy publicznej okreslonych w przepisach. Przyktadowo, grant

powierzany startupowi w ramach Poland Prize (do 300 tys. zt) to pomoc publiczna udzielana na
podstawie art.22 rozporzadzenia Komisji (UE) nr 651/2014.

Czy ustugi konsjerza - opiekuna startupu - moga zostacd
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potencjalnie nabyte przez startup u Akceleratora?

Nie, akcelerator nie Swiadczy i sprzedaje startupowi ustug w ramach projektu. Koszt ustugi concierge
opfaca startup w ramach przyznanego grantu. Startup jest strong umowy z concierge, okresla
niezbedny zakres wsparcia i jego warunki. Akcelerator uktada ze startupem plan / budzet
Indywidualnego Planu Rozwoju, gdzie uzgadniany jest koszt ustugi concierge (max. 50% z kwoty
przyznanego grantu na soft-landing, tj. maksymalnie 5 tys. zt -w przypadku przyjecia maksymalnej
kwoty na soft-landing: 10 tys. zt, co mozliwe jest w przypadku grantu w kwocie 50 tys. zt) i
identyfikujg dostepne na rynku osoby. Akcelerator, dysponujgcy odpowiednim doswiadczeniem z
krajowego Srodowiska startupowego, moze proponowac startupom konkretne osoby wtasciwe dla
realizacji takich ustug. Strong umowy ze startupem na realizacje takiej ustugi jest wykonawca -osoba
fizyczna lub prawna $wiadczaca ustuge konsjerz. W ramach projektu grantowego nie sg finansowane
ustugi akceleratora, a jedynie jego koszty zwigzane z zarzagdzaniem projektem, tj.realizacjg programu
akceleracji Poland Prize. Wszystkie ustugi startup nabywa i finansuje samodzielnie, realizujac budzet
IPR/IPA ustalony z akceleratorem (a w przypadku IPA -réwniez z Partnerem Biznesowym). Polecamy
zapoznanie sie z zatgcznikiem nr 7do Regulaminu konkursu:
https://poir.parp.gov.pl/storage/grants/documents/395/Zacznik-nr-7-doRK_Zasady_uproszczonego-
rozliczania_grantw _29102020.pdf

Czy startup w ramach programu akceleracji moze
wspoétpracowacd tylko z funduszem inwestycyjnym?

Tak, w przypadku,gdy fundusz petni role Inwestora.

Czy startup moze jednoczesnie wspotpracowac z odbiorca
technologii i funduszem inwestycyjnym?

Tak, nie jest to wykluczone, cho¢ wydaje sie duzym wyzwaniem operacyjnym dla startupu i
akceleratora. W takim wypadku startup dysponuje dwoma umowami z akceleratorem: jedna
okreslajgca warunki akceleracji we wspétpracy z Odbiorcg Technologii, a drugg wtasciwg dla
akceleracji we wspétpracy z Inwestorem. Niezaleznie od liczby wspétpracujgcych ze startupem
Partneréw biznesowych, kwota pomocy przyznawana pojedynczemu startupowi na dziatania
dotyczace akceleracji (udzielany grant przez akcelerator, a w tym wypadku - dwa granty) nie moze
przekroczy¢ 250 tys. zt.

Czy zaktada sie rozniace elementy wspotpracy startupu z
inwestorem i odbiorca technologii? Na czym ma polegac na
etapie akceleracji wspotpraca startupu w szczegdlnosci z
funduszem inwestycyjnym?

W przypadku wspoétpracy z Odbiorca technologii horyzontem akceleracji (ostatnim kamieniem
milowym) jest uzyskanie wynikéw walidacji przedmiotu rozwoju lub jego kluczowych elementéw w
srodowisku zblizonym do rzeczywistego. W przypadku wspétpracy z Inwestorem, kamieh milowy
konczacy proces akceleracji to uzyskanie wynikéw biznesowych startupu zgodnie z umowa
przedinwestycyjng (term sheet) zawartg pomiedzy startupem, a Inwestorem. Fundusz inwestycyjny
przystepuje do wspdtpracy ze startupem bedac zainteresowanym inwestycjg w ten podmiot. W
ramach umowy przedwstepnej ze startupem (term sheet) okresla warunki i perspektywe ewentualnej
inwestycji. Warunki, ktére startup powinien spetni¢ dla realizacji przysztej inwestycji, stanowig
przedmiot akceleracji realizowanej przez startup we wspétpracy z akceleratorem oraz Inwestorem w
oparciu o zawartg umowe akceleracyjna oraz Indywidualny Plan Akceleracji. Akceleracja zmierza
do osiggniecia przez startup parametréw biznesowych, ktére umozliwiajg Inwestorowi dokonanie
inwestycji w startup. Moga dotyczy¢ np. wielkosci sprzedazy, liczby pozyskanych zlecen, stopnia
rozwoju produktu lub liczby klientéw/ uzytkownikéw. Indywidualny Plan Akceleracji realizowany jest
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przez startup z pomocg grantu, udzielanego przez Akcelerator i wyptacanego zgodnie z postepami
akceleracji. Wiecej w zatgczniku nr 7 do Regulaminu konkursu:
https://poir.parp.gov.pl/storage/grants/documents/395/Zacznik-nr-7-do-RK_Zasady_uproszczonego-
rozliczania_grantw_29102020.pdf

Nasz akcelerator jest powiazany (osobowo i kapitatowo) z
funduszem inwestycyjnym. Czy w takim wypadku Partnerem
biznesowym - Inwestorem moze by¢ powiazany fundusz? | czy
taki fundusz moze przejac udziaty startupu? Kiedy fundusz
moze przejac udziaty w startupie?

Partner biznesowy w projekcie (Odbiorca technologii albo Inwestor) nie moze by¢ powigzany z
akceleratorem w rozumieniu art. 6¢ ust. 2 ustawy o utworzeniu PARP. Inwestycje tak powigzanych z
akceleratorem podmiotéw sa dopuszczalne w te startupy Poland Prize ktére nie podlegaja juz
finansowaniu w projekcie przez akcelerator. Winnym wypadku akcelerator jako grantodawca
startupu realizowac bedzie poprzez podmiot powigzany ,wtasng” inwestycje zwigzang z tym
startupem, co stanowi niedopuszczalng sytuacje konfliktu intereséw.

Kiedy mozliwe jest najwczesniejsze przejecie udziatow startupu
przez fundusz inwestycyjny, tak by niezagrozone byto
osiagniecia wskaznika rezultatu: , Liczba rozwigzan
wypracowanych we wspoétpracy z inwestorem?”

Podmiot wystepujacy w roli Inwestora dokonuje inwestycji w startup po osiagnieciu przez startup
ostatniego z kamieni milowych okreslonych w Indywidualnym Planie Akceleracji. Ostatni z
kamieni milowych oznacza uzyskanie przez startup wynikéw biznesowych zgodnie z umowg
przedinwestycyjng (term sheet) zawartg pomiedzy startupem, a Inwestorem. Szczegdty mozna
znalez¢ w zatgczniku nr7 do Regulaminu konkursu, Zasady uproszczonego rozliczania grantu:
https://poir.parp.gov.pl/storage/grants/documents/395/Zacznik-nr-7-do-RK_Zasady_uproszczonego-
rozliczania_grantw _29102020.pdf

W odniesieniu do kosztéw kwalifikowalnych zwiazanych z
realizacja zadan na etapie soft-landingu, tj. kosztow ustug
»concierge” - opiekuna startupu, prosze o wyjasnienie, jak
nalezy postepowad, jezeli opiekunem startupu jest pracownik
akceleratora (niezaleznie od formy zatrudnienia). Kto jest
zobowiazany do wyptacania mu wynagrodzenia - akcelerator czy
startup w ramach budzetu HIPR? Kto bedzie strona umowy ze
startupem?

Koszt ustugi concierge optaca startup w ramach przyznanego grantu. Startup jest strong umowy z
concierge, okresla niezbedny zakres wsparcia i jego warunki. Akcelerator uktada ze startupem plan /
budzet IPR, gdzie uzgadniane jest m.in. koszt ustugi concierge (max. 50% z kwoty przyznanego
grantu na soft-landing, tj. maksymalnie 5 tys. zt - w przypadku przyjecia maksymalnej kwoty na
soft-landing: 10 tys. zt, co mozliwe jest w przypadku grantu w kwocie 50 tys. zt). Akcelerator
powinien identyfikowad dostepne na rynku osoby, adekwatne dla tego rodzaju ustug. W ramach
projektu grantowego nie sg finansowane ustugi akceleratora, a jedynie jego koszty zwigzane z
zarzadzaniem projektem, tj.realizacjg programu akceleracji Poland Prize. Wszystkie ustugi startup
nabywa i finansuje samodzielnie, realizujgc budzet IPR/IPA ustalony z akceleratorem (a w przypadku
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IPA -réwniez z Partnerem Biznesowym).

W kontekscie koniecznosci przyjazdu i osiedlenia zespotu w
Polsce prosze o wyjasnienie, czy za koszt kwalifikowalny w tym
zakresie mozna uznac koszty wynajmu mieszkania/lokalu
mieszkalnego na czas realizacji IPR i IPA? W szczegodlnosci, ze
wydatki takie powinny by¢ traktowane jako element soft-
landingu.

Tak,najem lokalu np. biura / miejsca do pracy, jak i lokalu mieszkalnego stanowi dopuszczany koszt
»,habycia ustug”, finansowany przez startup w ramach grantu do 50 tys. zt (mozliwy do ujecia w
ramach dziatan softlanding / rozwdj. Akcelerator odpowiada za ocene zasadnosci wydatku (w tym
jego niezbednosci) oraz wiasciwe oszacowanie wysokosci tych kosztéw -zgodnie z zatgcznikiemnr7
do Regulaminu Konkursu.

Akcelerator zobowiazany jest szczegotowo zaprezentowac
wszystkie eventy, na ktorych planuje prowadzi¢ rekrutacje
zespotéw i propozycja ta jest przedmiotem oceny oraz
punktacji. Czy w kontekscie sytuacji epidemiologicznej w Polsce
i na swiecie, dopuszczalne jest uznanie za kwalifikowalne
wydatkow na uczestnictwo w takich imprezach w trybie
wytacznie online, bez wyjazdu?

Tak, w obecnej sytuacji jest to dopuszczalne. Koncepcja planu akceleracji i przewidywanych dziatan
przedstawiona we wniosku o dofinansowanie powinna uwzgledniac rézne scenariusze rozwoju

sytuacji epidemiologicznej (moze by¢ wariantowa). Wazne, zeby przedstawiona koncepcja byta
spdjna, elastyczna oraz poparta wtasnym doswiadczeniem, jak i powszechnymi dobrymi praktykami.

Czy koszty dziatan scoutingowych, tj. w szczegodlnosci koszty
uczestnictwa w eventach zagranicznych, konferencjach,
podrozach pracownikow, wydatkach marketingowych z tym
zwiazanych, stanowia koszty kwalifikowalne w ramach
wydatkow operacyjnych akceleratora? Jesli tak w ramach jakiej
kategorii kosztéw nalezy je umieszczac?

Koszty uczestnictwa w zagranicznych wydarzeniach, podréze pracownikéw beneficjenta oraz wydatki
marketingowe z tym zwigzane stanowig koszty operacyjne akceleratora finansowane w ramach
kosztéw: wynagrodzen oraz kosztéw posrednich. Spodziewane jest, ze podréze (i zwigzane z
tym koszty) ze wzgledu na sytuacje na swiecie beda jednak bardzo ograniczone. W przypadku
umowy cywilno-prawnej cze$¢ wyptacanego wynagrodzenia pracownikowi moze dotyczy¢ zwrotu
poniesionych przez nich kosztéw (w tym podrézy).

Zwazywszy na biezaca sytuacje epidemiologiczna prosze o
informacje, jak nalezy interpretowacd zapis dopuszczajacy do
dofinansowania projekty, w ktorych akceleratory zobowiazane
sa do wsparcia zespotow w osiedleniu w Polsce. Czy w swietle
obecnej sytuacji dopuszczalne jest wspieranie zespotow, ktdre
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zarejestruja dziatalnos¢ w Polsce, jednak prowadzi¢ beda
wszelkie prace zwiazane z akceleracja w sposdéb zdalny?

Tak, jest to dopuszczalne, szczegdlnie w Swietle obecnej sytuacji. Koncepcja akceleracji powinna
uwzgledniac takie ograniczenia i proponowa¢ adekwatne rozwigzania.

Czy kosztem kwalifikowalnym w projekcie w zakresie wydatkow
operacyjnych akceleratora sa wynagrodzenia personelu
zatrudnionego w ramach tzw. uméw B2B (osoby
samozatrudnione)? Czy kwota takich wydatkow stanowi
podstawe do proporcjonalnego wyliczania kosztow posrednich
wedtug stawki ryczattowej.

Odpowiedz na oba pytania brzmi ,tak”. Definicja,personelu projektu” ujeta jest w Regulaminie
konkursu na str. 5: ,,0soby zatrudnione na podstawie stosunku pracy, osoby samozatrudnione, osoby
wspétpracujgce w rozumieniu art. 13 pkt 5 ustawy z dnia 13 paZdziernika 1998 r. o systemie
ubezpieczen spotecznych (Dz. U. z 2020 r. poz. 266, z pézn. zm.) oraz wolontariusze wykonujacy
Swiadczenia na zasadach okreslonych w ustawie z dnia 24 kwietnia 2003 r. o dziatalnosci pozytku
publicznego i o wolontariacie (Dz. U. z 2020 r. poz. 1057, z pbZn. zm.); w ramach dziatania 2.5 PO IR
Programy akceleracyjne -Poland Prize, personel projektu stanowia réwniez osoby
zaangazowane do realizacji zadan zw. Z Scoutingiem i Postakceleracja lub czynnosci
zwiazanych z zarzadzaniem Projektem na podstawie uméw cywilnoprawnych lub B2B,
ktérych wynagrodzenie zostato uwzglednione w ramach kosztéw wskazanych w §5 ust. 2
pkt 2a) Umowy.

Czy Odbiorca Technologii (nie bedacy funduszem
inwestycyjnym) moze zostac réwniez inwestorem w startupie
zarowno w trakcie,jak i po zakonczeniu akceleracji?

Nie, taka sytuacja nie jest dopuszczalna. Zgodnie z Regulaminem konkursu , dany Partner biznesowy,
niepowigzany z Wnioskodawcg w rozumieniu art. 6¢ ust. 2 ustawy o utworzeniu PARP, moze petni¢ w
projekcie tylko jedng z powyzszych funkcji.”Poprzez , projekt” nalezy rozumied projekt grantowy
(projekt akceleratora, tj. caty program akceleracyjny). W zwigzku z powyzszym w danym projekcie
grantowym (programie akceleracji) dany partner biznesowy moze wystepowac tylko w jednej roli.

Czy dopuszczalne jest,by zagraniczne osoby prowadzace
uprzednio dziatalnos¢ gospodarcza w Polsce lub bedace
wspolnikami spotek kapitatowych zarejestrowanych w Polsce,
stawatly sie wspolnikami w nowo powotywanym podmiocie
bedacym beneficjentem koncowym?

Tak, taka sytuacja jest dopuszczalna, o ile spetnione sg warunki dotyczace poziomu udziatéw lub

akcji posiadanych przez osoby fizyczne, ktére nie posiadaja obywatelstwa polskiego (minimum 50%)
oraz cztonkdéw zarzadu zgodnie z definicja w Regulaminie Konkursu.

Czy do osdb tworzacych w Polsce spétke kapitatowa moga
nalezed zagraniczne osoby prawne, czy tylko osoby fizyczne? W
szczegolnosci, czy dopuszczalne jest rozwiazanie, w ktérym
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spoétka kapitatowa zarejestrowana na Litwie zostaje
wtascicielem spotki kapitatowej w Polsce, np. jako jedyny
wspolnik.

Wobec beneficjenta kocowego (startupu) nie jest dopuszczalna sytuacja, w ktérej jedynym
witascicielem jest osoba prawna. Beneficjent kohcowy musi spetnia¢ warunek dotyczacy poziomu
udziatéw lub akcji posiadanych przez osoby fizyczne, ktére nie posiadajg obywatelstwa polskiego
(minimum 50%) oraz warunek dotyczacy cztonkdéw zarzadu zgodnie z definicjg w Regulaminie
Konkursu.

Czy wktad prywatny na pokrycie kosztéw kwalifikowalnych
moze pochodzi¢ ze srodkow akceleratora, czy moze by¢
wnoszony jedynie przez Partnerow Biznesowych?

Obie mozliwosci sg dopuszczalne.Wydatki kwalifikowane w projekcie (weryfikowane i zatwierdzane
przez PARP) ponoszg tylko beneficjenci, tj. akceleratory, ktére pokrywajg wszystkie koszty
kwalifikowane (w sensie kasowym), a pochodzenie wktadu prywatnego (Srodkéw na pokrycie kosztéw
nie objetych dofinansowaniem PARP) nie jest przedmiotem warunkéw dokumentacji konkursowej i
tym samym weryfikacji PARP wtoku realizacji projektow.

Czy Partnerem Biznesowym moze by¢ przedsiebiorca
zagraniczny prowadzacy w Polsce dziatalnos¢ poprzez oddziat
wpisany do rejestru przedsiebiorcow KRS?

Tak,Partnerem Biznesowym moze by¢ przedsiebiorca zagraniczny, tj. prowadzgcy dziatalnos¢
gospodarczg zarejestrowang poza Polska.

W jaki sposob jednostka samorzadu terytorialnego powinna
wybrad partnerow biznesowych do projektu - czy obowiagzuje
art. 33 ustawy wdrozeniowe;j?

Nie, nie obowigzuje. Partnerzy biznesowi wystepujgcy w projektach 2.5 POIR -Poland Prize nie sg
podmiotami, o ktérych mowa wart. 33 ustawy wdrozeniowej. Partnerzy biznesowi nie sg uprawnieni
do ponoszenia wydatkéw kwalifikowanych w projekcie, nie sg odbiorcami pomocy publicznej w
projekcie. Tryb wyboru Partneréw biznesowych przez akceleratory jest dowolny. Na etapie wniosku o
dofinansowanie akcelerator (Wnioskodawca) zobowigzany jest przedstawic trzy listy intencyjne
Partneréw biznesowych. Za podpisany list intencyjny uwaza sie podpisany przez osobe uprawniong
do reprezentacji Partnera biznesowego dokument, w ktérym wyrazona jest wola i planowany zakres
uczestnictwa danego podmiotu w projekcie.

Czy branza gier zostata wytaczona z konkursu? Nie uwzglednia
jej zatacznik 6 do Regulaminu konkursu dotyczacy obszarow
specjalizacji.

Zatgcznik nr 6do Regulaminu konkursu (Wykaz obszaréw specjalizacji) okresla 10 obszaréw, sposréd
ktérych okresli¢ nalezy co najmniej jedna sciezke branzowa planowanego programu akceleracji
Poland Prize.Istotnie, przedsiewziecia dotyczace gier video nie znajdujg jednoznacznego odniesienia
w ramach obszaréw opisanych tym zatgcznikiem. Niemniej jednak koncepcja akceleracji
przewidujgca specjalizacje branzowa opisang jako np. ,gamedev” (i kazda inng, wykraczajgca poza
obszary ww. zatgcznika) jest co do zasady dopuszczalna w ramach projektéw Poland Prize. Na etapie

20/ 27



konstruowania projektu oraz wnioskowania o dofinansowanie nalezy jednak pamieta¢, aby koncepcja
programu akceleracji przewidywata réwniez warunki dla realizacji takiej Sciezki branzowej (co
najmniej jednej, nie wiecej niz trzech), ktéra dotyczy¢ bedzie obszaréw specjalizacji wskazanych w
zatgczniku nr 6. Méwi o tym fragment opisu kryterium nr 2 , Koncepcja programu akceleracji”:
~Program akceleracji obejmuje co najmniej jedna, ale nie wiecej niz trzy dedykowane Sciezki
branzowe ze wskazanych w Regulaminie Konkursu obszaréw specjalizacji, w ramach ktérych
akceleracje ukohczy co najmniej 30% tacznej liczby startupdw biorgcych udziat w akceleracji”.

Czy akcelerator z woj. mazowieckiego powinien miec budzet
projektu do 3,75 min zt - zgodnie z wielkosci koperty dla
wojewddztwa mazowieckiego?

Niema ograniczenia budzetu wg siedziby Wnioskodawcy. Projekty majg charakter ogélnopolski i
kazdy z nich bedzie posiadat w toku rozliczania w SL2014podziat na dwie , koperty”. Wydatkowanie
odbywac sie bedzie z uwzglednieniem proporcjonalnego udziatul/16 i 15/16, tj.w rozbiciu na
2,koperty”. Nie ma w tym wzgledzie ograniczeh wydatkowania dla beneficjentéw i beneficjentéw
koncowych.

Jaka dtugosc trwania Il etapu -odpowiednio akceleracji i
postakceleracji powinnismy przyjac?

3 miesigce to maksymalny okres dla dziatah Soft-landing + Rozwdj w ramach | etapu, 10 miesiecy to
maksymalny okres dla dziatania Akceleracja w ramach Il etapu. Dla pozostatych dziatan w obu
etapach nie okreslono dopuszczalnej dtugosci realizacji.

Jak wyglada kwestia z inwestorami powiazanymi? Czy jest
mozliwosc¢,aby fundusze powiazane mogty inwestowadé w
startupy biorace udziat w programie?

Fundusze, ktére petni¢ beda w projekcie role Partnera biznesowego -Inwestora, to podmioty
nawigzujgce wspétprace ze startupem w ramach dziatania Akceleracja, zainteresowane dokonaniem
inwestycji kapitatowej; niepowiazane z Wnioskodawcg (akceleratorem) w rozumieniu art. 6c ust. 2
ustawy o utworzeniu PARP.

Czy akceleracja jest rozumiana jako realizacja proof of concept
/inwestycji i przygotowanie do tego procesu?

Akceleracja obejmuje profesjonalne dziatania prowadzgce do rozwoju produktu startupu, majace na
celu: 1)umozliwienie pilotazowego wdrozenia rozwigzania startupu u Odbiorcy technologii i/lub
2)pozyskanie kapitatu od Inwestora. Opisana powinna by¢ Szczegétowym budzetem
indywidualnego planu akceleracji oraz Harmonogramem indywidualnego planu akceleracji
(HIPA). Zakresy tych dokumentéw dostepne sg na stronie www konkursu. UWAGA W pierwszym
powyzszym przypadku nie musi doj$¢ do petnego wdrozenia w ramach akceleracji, a jedynie
»uzyskania wynikéw walidacji przedmiotu rozwoju lub jego kluczowych elementéw w Srodowisku
zblizonym do rzeczywistego”. W drugim przypadku ,startup powinien uzyska¢ wyniki biznesowe
zgodnie z umowg przedinwestycyjng (term sheet) zawartg pomiedzy startupem a Inwestorem.” -to
powinno umozliwi¢ inwestycje, natomiast sama inwestycja (jej termin, warunki) nie jest formalnie
przedmiotem umowy startup-inwestor.

Jaka jest definicja ukonczenia akceleracji?

Oczekiwane ukonczenie akceleracji oznacza realizacje ostatniego, trzeciego kamienia milowego,
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o ktéry mowa ponizej. ,Harmonogram indywidualnego planu akceleracji, stanowigcy zatgcznik do
umowy o powierzenie grantu, przewiduje trzy kamienie milowe, przy czym koncowy z kamieni
milowych oznacza: a)w przypadku akceleracji we wspétpracy z Odbiorca technologii: uzyskanie
wynikéw walidacji przedmiotu rozwoju lub jego kluczowych elementéw w Srodowisku zblizonym do
rzeczywistego, na podstawie ktérych podejmowana jest decyzja o mozliwosci dalszej wspdtpracy
Odbiorcy (-6w) technologii ze startupem w oparciu o rozwijane rozwigzanie; lub b)w przypadku
akceleracji we wspétpracy z Inwestorem: uzyskanie wynikéw biznesowych startupu zgodnie z
umowa przedinwestycyjng (term sheet) zawartg pomiedzy startupem a Inwestorem. Realizacja tego
kamienia pozwala startupowi uzyska¢ ostatnig transze grantu (min. 45% catosci przyznanego
grantu).

Jak dtugo moze trwaé¢ maksymalnie realizacja programu? Czy sa
ramy czasowe,ktorych trzeba bedzie sie trzymac?

We wniosku o dofinansowanie ponizsze warunki dotyczace okresu realizacji projektu muszg by¢
spetnione tgcznie: 1)rozpoczecie realizacji programu akceleracji nie moze zosta¢ zaplanowana
pozniej, niz na dzien 1 marca 2021 r.; 2)zakonhczenie programu akceleracji obejmujgcego minimum
2 rundy nie moze zostac zaplanowane pézniej, niz na dzieh 31 pazdziernika 2023 r.

Jaka jest minimalna liczba startupow, ktére musza przejsc¢
akceleracje?

Nie jest to okreslone w Regulaminie oraz kryteriach. Warunki okreslajg, ze w projekcie powinny
odby¢ sie co najmniej 2 rundy programu, kazda runda opisana jest w Kryteriach wyboru projektéw
(etap | oraz etap Il). Nalezy zwréci¢ uwage, ze startupy witaczone w akceleracje majg prawo do
grantu w kwocie 250tys. zt (max), a te, ktére przetestujg swoje rozwigzanie z Odbiorcg Technologii
(OT) lub wykonaja plan wg potrzeb Inwestora (tj. zakonhcza pozytywnie akceleracje), moga liczy¢ na
100% przyznanego grantu. Budzet operacyjny akceleratora uzalezniony jest od Srodkdéw, ktére
akcelerator zaplanuje (a potem wyda) na wsparcie grantowe startupéw. Wynosi do 20% kosztéw
kwalifikowanych projektu. Tym samy populacja pozyskanych startupdw, a nastepnie success rate
akceleracji powinny by¢ odpowiednio duze, aby zapewni¢ finansowanie operacyjne akceleratora w
toku projektu. Przyktadowo: plan pozyskania 15 startupéw do | etapu (max 750 tys. zt grantow), a
nastepnie skierowanie 8 z nich do akceleracji (max 2 miliony zt grantu), pozwoli akceleratorowi
zaplanowac budzet operacyjny wynoszgcy ok. 687 tys. zt (tj. nie przekraczajgcy 20% tgcznych
wydatkéw kwalifikowanych: 750 tys. zt + 2 min zt + 687 tys. zt).

Czy przygotowanie merytoryczne startupdéw na etapie rozwoju
mozna sfinansowadé w ramach budzetu operacyjnego? Czy w ten
sam sposob mozna sfinansowac tutoréw,czyli indywidualnych
opiekundéw,ktorych przypisujemy startupom?

Budzet operacyjny stuzy pokryciu kosztéw zarzadzania programem: wynagrodzen zespotu oraz
kosztéw posrednich (do 15% kosztéw wynagrodzen). Budzet operacyjny nie finansuje
indywidualnych dziatah doradczych, eksperckich, rozwojowych, z ktérych korzystajg startupy -ten
rodzaj dziatan finansujg samodzielnie startupy ze srodkéw udzielonego grantu. 50 tys. zt grantu w |
etapie powinno poméc startupowi przygotowac sie do funkcjonowania w Polsce i pozyskania partnera
do wspdtpracy biznesowej (Odbiorca technologii lub Inwestor). Wysokos$¢ grantu na te pierwsze
dziatania akcelerator ustala w umowie ze startupem, na podstawie szacowanych kosztéw
niezbednych do utrzymania dziatalnosci w Polsce i pozyskania partnera. Rola akceleratora sprowadza
sie do pomocy startupowi w przygotowaniu budzetu na ten etap, wszelkie propozycje akceleratora
moga sprowadzad sie do’nice to have’, ze szczegdélnym naciskiem na ustuge consierge (lub tutora),
ktéra stanowi sprawdzong praktyke Poland Prize. Akcelerator nie sprzedaje startupowi ustug z
wykorzystaniem grantu, nie fakturuje go w projekcie, nie realizuje w jego imieniu zakupéw. Powinien
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natomiast dysponowad relacjami w srodowisku startupowym i mozliwosScig proponowania
konkretnych oséb do roli consierge (tutora) lub innej doradczej, okresli¢ mozliwe kierunki rozwoju
startupu, stwarza¢ warunki dla nawigzywania relacji. Startup rozlicza sie z akceleratorem wytacznie
w oparciu o postepy w programie. Dla rozliczenia grantu na soft-landing + rozwéj(do 50tys. zt)
wymagane jest osiggniecie przez startup po maksymalnie 3 miesigcach 2 wskaznikéw: a)startup
prowadzi dziatalno$¢ gospodarczag potwierdzong wpisem do krajowego rejestru przedsiebiorcéw;
b)startup nawigzat wspétprace z Partnerem biznesowym potwierdzong pisemnie przez obie
wspotpracujace strony (przy czym forma pisemna nie oznacza jeszcze umowy na Il etap -akceleracji,
gdzie dostepne jest max 250 tys. zi).

Czy program akceleracji musi dotyczyc¢ rozwiazan wpisujacych
sie w Krajowa Inteligentna Specjalizacje?

Tak. W ramach oceny kryterium weryfikacji podlega, czy obszary tematyczne, ktérych dotyczy
program akceleracji, wpisujg sie w dokument strategiczny pn. ,Krajowa Inteligentna Specjalizacja”,
stanowigcy zatacznik do Programu Rozwoju Przedsiebiorstw przyjetego przez Rade Ministréw w dniu
8 kwietnia 2014 r. Ocena dokonywana bedzie zgodnie z wersjg dokumentu, aktualng na dzien
ogtoszenia naboru.

Na czym polega kryterium Partnerzy biznesowi pozyskani do
uczestnictwa w projekcie?

W ramach kryterium ocenie podlega, czy Wnioskodawca pozyskat Partneréw biznesowych do
wspodtpracy w ramach programu akceleracyjnego. Partnerzy biznesowi w programie akceleracyjnym
petnig funkcje: Odbiorcéw technologii(np. duze lub srednie przedsiebiorstwa, jednostki sektora
finanséw publicznych)lub Inwestoréw(fundusze inwestycyjne), ktére docelowo zaangazowane bedg w
Il etapie Programu, w formie i zakresie okresSlonym z Akceleratorem oraz startupem. Dany Partner
biznesowy moze petni¢ w projekcie tylko jedng z powyzszych funkcji. Pozyskani w projekcie Partnerzy
biznesowi nie sg podmiotami powigzanymi ze startupami oraz akceleratorem w rozumieniu art. 6¢
ustawy o PARP. Wnioskodawca przedstawia we wniosku o dofinansowanie: 1) opis dziatalnosci
kazdego z Partneréwbiznesowych w kontekscie planowanej wspotpracy w ramach Programu oraz 2)
informacje na temat przewidywanej formy zaangazowania kazdego z Partneréw biznesowych w
program akceleracyjny w konkretnych dziataniach. Potwierdzeniem pozyskania Partnera
biznesowego do uczestnictwa w projekcie jest podpisany przez niego list intencyjny. Za podpisany
list intencyjny uwaza sie podpisany przez osobe uprawniong do reprezentacji Partnera biznesowego
dokument, w ktérym wyrazona jest wola i planowany zakres uczestnictwa danego podmiotu w
projekcie.

Jakie powinny by¢ zasoby i potencjat Wnioskodawcy do
realizacji programu akceleracji Poland Prize?

Ocenie podlegajg wszelkie zasoby techniczne (biura, Srodki trwate, wartosci niematerialne i prawne)i
organizacyjne, ktére Wnioskodawca zamierza wykorzysta¢ w celu realizacji projektu oraz
adekwatnos¢, celowosc i racjonalnos¢ ich wykorzystania w programie akceleracyjnym. W ramach
potencjatu oceniana jest struktura,doswiadczenie i kompetencje zespotu projektowego
Whnioskodawcy, zapewniajgce prawidiowq i efektywna realizacje dziatan programu akceleracyjnego.
W zakresie potencjatu kadrowego Wnioskodawca przedstawia we wniosku strukture zespotu
delegowanego do zadah zwigzanych z dziataniami programu akceleracji oraz wskazuje kompetencje
0s6b wykonujacych kluczowe procesy we wszystkich dziataniach programu: Scoutingu, Soft-landingu,
Rozwoju, Akceleracji oraz Postakceleracji. Przedstawiony opis wskazanych we wniosku oséb powinien
potwierdzac¢ adekwatne dosSwiadczenie oraz ich kompetencje w zakresie wtasciwym dla
powierzonych zadan. Ocenie podlega, czy wskazany zesp6t zapewnia odpowiednio wysoka jakos¢
programu akceleracyjnego. Weryfikacji podlega, czy dotychczasowa dziatalnos¢ zespotu
dedykowanego przez wnioskodawce stanowi istotng warto$¢ dodana dla osiggniecia celéw projektu.
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Ocenie podlega réwniez, czy zaplanowana w projekcie struktura zespotu gwarantuje prawidtowg i
efektywng realizacje programu akceleracyjnego.

Jakie powinny by¢ zasoby i potencjat Wnioskodawcy do
zarzadzania i realizacji projektu grantowego?

Z uwagi na realizacje projektu w formule grantowej zgodnie z art. 35 i 36 ustawy o zasadach
realizacji programéw w zakresie polityki spéjnosci finansowanych w perspektywie finansowej
2014-2020, Wnioskodawca powinien wykaza¢ zasoby do realizacji nastepujgcych zadan: 1) realizacja
projektu grantowego zgodnie z zatozonym celem; 2) przygotowanie i przekazanie wtasciwej instytucji
propozycji kryteriéow wyboru grantobiorcéw; 3) dokonywanie, w oparciu o okreslone kryteria, wyboru
grantobiorcéw; 4) zawieranie z grantobiorcami uméw o powierzenie grantu; 5) rozliczanie wydatkéw
poniesionych przez grantobiorcéw; 6) monitorowanie realizacji zadan przez grantobiorcéw; 7)
kontrole realizacji zadan przez grantobiorcéw; 8) odzyskiwanie grantéw w przypadku ich
wykorzystania niezgodnie z celami projektu. Procedury dotyczace realizacji ww. zadan stanowiag
dokumenty niezbedne do zawarcia umowy i podlegajg zatwierdzeniu przez PARP. Wnioskodawca
opisuje we wniosku zasoby i potencjat oraz stan przygotowania do realizacji projektu grantowego
oraz oswiadcza, iz zapoznat sie z zasadami realizacji projektu grantowego. Przygotowanie
wnioskodawcy do realizacji projektu grantowego wykazywane jest poprzez przedstawienie
doswiadczenia cztonkdw zespotu zarzgdzajgcego. Wykazane doswiadczenie moze obejmowacd
zarzadzanie i realizacje projektéw tozsamych z projektami grantowymi. Za projekt tozsamy z
projektem grantowym uznawane sg projekty finansowane ze srodkéw publicznych, w ktérych
podmiot realizujgcy projekt przekazywat wsparcie finansowe Odbiorcom ostatecznym. W odniesieniu
do zasobdéw ocenie podlega potencjat kadrowy Wnioskodawcy, tj.sktad zespotu zarzgdzajacego
odpowiedzialnego za organizacje i koordynacje dziatan przewidzianych w projekcie, w szczegélnosci
rozliczanie, sprawozdawanie oraz udzielanie pomocy publicznej.Przedstawiony we wniosku o
dofinansowanie zespét powinien by¢ zdolny do realizacji zadah projektowych od dnia rozpoczecia
realizacji projektu. Ocenie podlegac bedzie struktura organizacyjna zespotu, podziat zadan, wskazane
funkcje, sposéb zarzgdzania projektem wraz z narzedziami kontroli. Ocena zespotu zostanie
przeprowadzona na podstawie opisu doswiadczenia zawodowego i wyksztatcenia cztonkdéw zespotu
zarzadzajgcego zawartego we wniosku o dofinansowanie.Przedstawiony zakres kompetencji
cztonkéw zespotu musi by¢ adekwatny do powierzonych funkcji. W zespole powinny zostac
uwzglednione kompetencje m.in.w zakresie:

e zarzadzania projektem,

e rozliczania i sprawozdawania z projektéw wspartych ze srodkéw unijnych,

e znajomosci prawa zaméwien publicznych i procedur zakupowych,

e znajomosci zasad udzielania pomocy publiczne;j.

Powyzsze funkcje moga by¢ realizowane w ramach jednego stanowiska pracy pod warunkiem, ze
osoba zajmujgca takie stanowisko dysponuje kompetencjami i doswiadczeniem odpowiednimi dla
kazdej z powierzonych funkcji, a jej zaangazowanie czasowe na danym stanowisku zapewnia
prawidtowe i terminowe petnienie powierzonych funkcji. W odniesieniu do innych, niewymienionych
wyzej funkcji w ramach zespotu zarzadzajacego, koszty zwigzane z tymi stanowiskami stanowic
moga wydatki kwalifikowane pod warunkiem wykazania niezbednos$ci zaangazowania danego
stanowiska w projekcie. Sktad zespotu zarzgdzajacego powinien by¢ kompletny i uprawdopodabnia¢
prawidtowa, terminowg i efektywng realizacje projektu. Opisane zasoby wskazywac¢ powinny na
potencjat Wnioskodawcy do zarzadzania i realizacji projektu grantowego, by¢ adekwatne do zakresu i
celu realizacji projektu

Na czym powinna opierac sie koncepcja programu akceleracji
Poland Prize?

Ocenie podlega, czy przedstawiona koncepcja programu akceleracyjnego Poland Prize jest
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adekwatna, spdjna i wykonalna oraz uprawdopodabnia realizacje celéw projektu. W kryterium ocenie
podlega zakres oraz jako$¢ poszczegdlnych etapédw zaproponowanego programu, jego organizacja i
zarzadzanie, a takze zidentyfikowane gtéwne ryzyka oraz dziatania planowane do podjecia/podjete w
celu ich minimalizacji.Koncepcja programu akceleracji Poland Prize powinna zaktada¢ dziatania
akceleratora w ramach wyodrebnionych rund akceleracji. Kazda z rund akceleracji sktada sie z dwéch
etapdéw, w ramach ktérych wyrdznia sie nastepujgce dziatania. Etap 1 1) Scouting - profesjonalne
dziatania majgce zapewnic¢ zrekrutowanie i udziat w programie wystarczajacej liczby startupéw
pochodzacych spoza Polski, o potencjale wzrostu, uwzgledniajace specjalizacje branzowg. Opis
koncepcji Scoutingu powinien uwzgledniac¢:

e preferowany zakres terytorialny scoutingu wraz z uzasadnieniem;

e liste zagranicznych wydarzenh, uczestnictwo w ktérych Wnioskodawca uznaje za kluczowe dla
efektywnosci scoutingu;

e narzedzia i metody procesu rekrutacji i selekcji uczestnikédw programu, z wyszczegdlnieniem
aktywnos$ci poza granicami kraju;

» dziatania tworzace warunki dla przyjazdu startupéw do Polski, uregulowania ich statusu
pobytowego oraz zatozenia dziatalnosci.

Wydatki zaplanowane w ramach zadania nr 1) ,,Scouting” finansowane bedg z budzetu operacyjnego
Akceleratora. 2) Soft-landing - dziatania o charakterze pomostowym,majace zapewnic startupom
niezbedne warunki dla podjecia wtasciwej dziatalnosci biznesowej, uwzgledniajgce m.in. wsparcie
tzw.,konsjerza” (dedykowany doradca -opiekun startupu). Opis koncepcji powinien okresla¢ rodzaje
dziatan dostepnych dla startupéw. 3) Rozwdj - zindywidualizowane dziatania niezbedne dla
rozwiniecia dziatalnosci startupu w Polsce, zwigzane np. z budowg zespotu startupu lub
podnoszeniem jego kompetencji, nawigzywaniem relacji, rozwojem produktu startupu, promocja oraz
pozyskaniem przez startup Partnera biznesowego(Odbiorcy technologii lub Inwestora). Plan rozwoju
okreslany jest wspdlnie przez startup i Akcelerator. W ramach Etapu | startup moze otrzymad grant
pieniezny w kwocie nie wyzszej, niz 50 tys. zt, przeznaczony na pokrycie kosztéw niezbednych dla
realizacji dziatan nr 2) Soft-landing oraz nr 3) Rozwéj. Etap Il (dedykowany startupom, ktére w
efekcie realizacji Etapu | nawigzaty udokumentowang wspétprace z Partnerem biznesowym.
1)Akceleracja - profesjonalne dziatania opisane indywidualnym planem Akceleracji, majace
umozliwi¢ pilotazowe wdrozenie rozwigzania startupu u Odbiorcy technologii i/lub pozyskanie
kapitatu od Inwestora. Opis koncepcji Akceleracji powinien przedstawia¢ w szczegdlnosci:

przyjete metody i narzedzia akceleracji;

system pracy ze startupami;

zasady wspoétpracy z Partnerami biznesowymi;

system promocji akcelerowanych startupéw w Srodowisku startupowym i inwestorskim;
zatozone rezultaty programu (pilotazowe wdrozenia akcelerowanych rozwigzan / pozyskany
przez startupy kapitat inwestorski) i prawdopodobieistwo ich osiggniecia;

informacje potwierdzajgce skutecznos¢ zastosowanej koncepcji (jesli dotyczy);

e zidentyfikowane ryzyka oraz dziatania planowane do podjecia/podjete w celu ich
minimalizacji.

2)Postakceleracja - dziatania zmierzajgce do zmaksymalizowania rezultatéw projektu osiggnietych
przez startup w wyniku Akceleracji, przewidujgce np. kontynuacje lub rozszerzenie wybranych
dziatah rozwojowych startupulub utrzymanie ich efektéw. W okresie postakceleracji moze nastapic
np. sfinalizowanie wspoétpracy z Partnerem biznesowym (jesli nie zadziato sie to w ramach etapu
Akceleracji), rozpoczecie wspétpracy z nowym Partnerem biznesowym, wszczecie procedury
zmierzajgcej do objecia rozwigzania startupu ochrong patentowa (lub inng, stosowng do jego
charakteru), podjecie dziatan zmierzajgcych do dalszego, miedzynarodowego rozwoju startupu. W
okresie postakceleracji, startup zostaje objety monitoringiem ze strony Akceleratora, ktéry
jednoczesnie zapewnia startupowi wsparcie w realizacji dziatan wspdlnie okreslonych do realizacji na
tym etapie. W ramach Il Etapu startup moze otrzymac grant pieniezny w kwocie nie wyzszej, niz 250
tys. zt, przeznaczony na pokrycie kosztéw dziatan w zakresie pkt 1)Akceleracja, niezbednych dla
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przeprowadzenia pilotazowego wdrozenia rozwigzania startupu u Odbiorcy technologii i/lub
pozyskanie przez startup kapitatu od Inwestora. Dziatania przewidziane do realizacji w ramach pkt 2)
Postakceleracja finansowane sg ze srodkéw operacyjnych Akceleratora. Koncepcja programu
akceleracji Poland Prize powinna uwzglednia¢ ponizsze zatozenia:

e koncepcja programu akceleracji zaktada realizacje co najmniej 2 rund akceleracji w projekcie;

* realizacja dziatan 2) oraz 3)w ramach | etapu programu trwa w kazdej rundzie nie dtuzej, niz
3 miesigce, liczgc od daty zawarcia przez Akcelerator ze startupem umowy grantowe;j
dotyczacej tego etapu(z mozliwoscig czasowego wstrzymania biegu tego terminu w
uzasadnionych przypadkach);

 realizacja dziatania 1) w ramach Il etapu programu trwa w kazdej rundzie nie dtuzej, niz 10
miesiecy od daty zawarcia przez Akcelerator ze startupem umowy grantowej dotyczacej tego
etapu (z mozliwoscig czasowego wstrzymania akceleracji i biegu jej terminu w uzasadnionych
przypadkach);

e program akceleracji obejmuje co najmniej jedng, ale nie wiecej niz trzy dedykowane $ciezki
branzowe ze wskazanych w Regulaminie Konkursu obszaréw specjalizacji, w ramach ktérych
akceleracje ukonczy co najmniej 30% tacznej liczby startupdéw biorgcych udziat w akceleracji;

e program akceleracji zaktada wsparcie startupéw grantami w formie pienieznej, ktérych
wysokos$¢ wynosi: na etapie | -nie wiecej niz 50 tys. zt, na etapie Il -nie wiecej niz 250 tys. zt;

e program akceleracyjny wyklucza mozliwos¢ obejmowania, w trakcie jego realizacji,udziatéw w
akcelerowanych startupach przez akcelerator lub podmioty z nimi powigzane w rozumieniu
art. 6¢c ustawy z dnia 9 listopada 2000 r. o utworzeniu Polskiej Agencji Rozwoju
Przedsiebiorczosci (Dz. U. 2019poz. 310 z p6zn. zm.).

Koncepcja programu oceniana jest catosciowo.

Co zalicza sie do kosztéow kwalifikowanych?

Do kosztéw kwalifikowalnych w zakresie pomocy zalicza sie koszty: 1) pomocy finansowej udzielonej
beneficjentowi kohcowemu zgodnie z warunkami okreslonymi w rozdziale 4 rozporzadzenia, w trybie
otwartego naboru, o ktérym mowa wart. 35ust.3 ustawy wdrozeniowej, w formie grantu pienieznego
rozliczanego na zasadach uproszczonego rozliczania grantéw opisanych w zatgczniku nr 7 do
regulaminu, ktérego wysokos$¢ wynosi: a) na pokrycie kosztéw dziatah soft-landing i rozwdj nie
wiecej, niz 50000,00 zt, b) na pokrycie kosztéw dziatania akceleracja nie wiecej,niz 250000,00 zt, 2)
realizacji programu akceleracyjnego, tj. koszty operacyjne akceleratora, w tym koszty dziatah
scoutingu i postakceleracji, przeznaczone na: a) koszty bezposrednie wynagrodzen personelu
projektu, b) koszty posrednie rozliczane wedtug stawki ryczattowej w wysokosci do 15%
bezposrednich kwalifikowalnych kosztéw zwigzanych z wynagrodzeniem personelu projektu.

Jaki jest okres realizacji projektu?

Ponizsze warunki dotyczace okresu realizacji projektu muszg by¢ spetnione tacznie:1)rozpoczecie
realizacji programu akceleracji nie moze zosta¢ zaplanowana pézniej,niz na dzieh 1 marca2021 r.;
2)zakonhczenie programu akceleracji obejmujgcego minimum 2 rundy nie moze zosta¢ zaplanowane
pdzniej, niz na dzien 31pazdziernika2023r. W przypadku rozpoczecia realizacji projektu po dniu
ztozenia wniosku o dofinansowanie, lecz przed dniem zawarcia umowy o dofinansowanie
projektu,wnioskodawca realizuje projekt na wtasne ryzyko.

Kto moze by¢ Wnioskodawca?

O dofinansowanie w ramach dziatania mogg ubiegad sie podmioty dziatajgce na rzecz rozwoju
gospodarczego lub innowacyjnosci, prowadzace dziatalno$¢ na terytorium Rzeczypospolitej Polskiej
potwierdzong wpisem do odpowiedniego rejestru, ktére zobowigza sie do realizacji programu

26 /27



akceleracyjnego w terminie i na warunkach okreslonych w rekomendowanym do dofinansowania
whniosku.W przypadku podmiotéw zarejestrowanych w Krajowym Rejestrze Sgdowym adres siedziby
lub co najmniej jednego oddziatu musi znajdowad sie na terytorium Rzeczypospolitej Polskiej.

Jakie projekty moga otrzymacd dofinansowanie?

Dofinansowanie moga otrzymac projekty,w ramach ktdérych akceleratory: a) beda wyszukiwac i
sprowadzac do Polski zespoty startupowe posiadajgce nowatorskie rozwigzania technologiczne,
zainteresowane zatozeniem i rozwinieciem dziatalnosci gospodarczej w Polsce oraz zapewnig
wsparcie w ich osiedleniu sie oraz rozpoczeciu dziatalnosci gospodarczej w Polsce; b) przy udziale
Odbiorcéw technologii Inwestoréw realizowa¢ beda na terenie Rzeczypospolitej Polskiej programy
akceleracyjne dla tych startupdéw pochodzgcych z zagranicy, ktérych rozwigzania majg potencjat do
wdrozenia/pozyskania kapitatu; c) udziela¢ bedg pomocy publicznej startupom (granty w formie
pienieznej) celem wsparcia ich dziatah.

Czy nabory moga ulec skrdoceniu?

Jezeli kwota dofinansowania ztozonych w ramach naboru wnioskéw o
dofinansowanieprzekroczy150% kwoty przeznaczonej na dofinansowanie projektéw w konkursie,
termin skfadania wnioskéw o dofinansowanie moze ulec skréceniu. O skréceniu terminu naboru
wnioskéw o dofinansowanie PARP poinformuje zgodnie z §15 ust. 2,nie péZniej niz na 5 dni roboczych
przed planowanym terminem zakonhczenia naboru.

Czy konkurs jest podzielony na rundy?

Konkurs nie jest podzielony na rundy. Wnioski o dofinansowanie moga by¢ sktadane w terminieod18
listopada 2020 r.do 9 grudnia2020 r.(w ostatnim dniu naboru do godz. 16:00:00).

Jaki jest cel konkursu?

Celem konkursu jest wybér do dofinansowania projektéw, ktére w najwiekszym stopniu przyczynig
sie do osiggniecia celéw POIR oraz celéw dziatania okreslonych w SZOOP. Do celdéw tych nalezy
poprawa innowacyjnosci polskiej gospodarki poprzez wsparcie pochodzgcych spoza Polski startupéw
w rozwoju rozwigzan, ktére beda odpowiadaty na potrzeby klienta biznesowego, ze szczegdlnym
uwzglednieniem rozwigzanh dedykowanych rozwojowi wskazanych w dokumentacji sektoréw.
Wybrane do dofinansowania projekty dodatkowo stuzy¢ powinny wzmocnieniu polskiego ekosystemu
startupowego poprzez transfer innowacyjnych pomystéw, biznesowej kultury i talentéw z zagranicy
oraz kreowanie wizerunku Polski jako kraju pierwszego wyboru w Europie Srodkowo-Wschodniej do
prowadzenia dziatalnosci dla zagranicznych startupéw.
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